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ONDERNEMINGSPLAN TEMPLATE
Ondernemingsplan
Uw onderneming en de onderbouwing van uw plannen
[Naam van uw onderneming]
Ondernemer  [Naam ondernemer of ondernemersteam]
Branche  [Branche en SBI code]
Planperiode  [Startmaand en jaar tot eindmaand en jaar]
Versie en datum  [Versienummer en datum]
Doel en lezer  [Bijvoorbeeld startbesluit, groei of financiering]
Een invulbaar plan voor nieuwe en bestaande ondernemingen
[image: ]
Ontwikkeld door FirmFocus


START HIER
Zo gebruikt u dit plan
Dit document helpt u uw onderneming te beschrijven, belangrijke aannames te toetsen en de uitvoering financieel haalbaar te maken. U schrijft voor uzelf en, wanneer relevant, voor een financier of zakelijke partner.
Maak het plan van u
Vervang de tekst tussen vierkante haken door uw eigen informatie. De invulvelden zijn bewerkbare Word-inhoudsbesturingselementen: klik in een veld en vervang de voorbeeldinstructie. Voeg alinea’s en tabelregels toe waar dat nodig is. Het document is niet vergrendeld.
De grijze invulhulp legt uit wat u moet onderbouwen. Verwijder deze hulp vóór u het plan deelt. Houd de tekst met uw eigen antwoorden zwart. Gebruik in Word de stijlen Kop 1 en Kop 2 om hoofdstukken en paragrafen toe te voegen.
Werk in een praktische volgorde
•  Vul eerst onderneming, ondernemer en aanbod in. Onderzoek daarna klant, markt en concurrentie.
•  Vertaal uw bevindingen naar strategische keuzes, marketing en organisatie.
•  Reken omzet, kosten, financiering en maandelijkse kasstromen door. Test ook een tegenvallend scenario.
•  Schrijf de samenvatting als laatste. Controleer dat de tekst, cijfers en acties op elkaar aansluiten.
Pas de diepgang aan uw situatie aan
Starter: focus op klantbewijs, haalbaarheid, benodigde middelen en de eerste verkopen. Bestaand bedrijf: voeg recente realisaties, knelpunten en de verwachte verbetering toe. Financieringsaanvraag: onderbouw de aanvraag met offertes, financiële overzichten, eigen inbreng en terugbetaalcapaciteit.
Niet van toepassing? Benoem kort waarom en verwijder de overbodige invulruimte. Bij een overname horen ook waardering, boekenonderzoek, overdracht en financiering van de koopsom in uw bijlagen.
Houd feiten en aannames uit elkaar
Noteer bij belangrijke cijfers de bron, periode en definitie. Geef aan of informatie gemeten, bevestigd of nog een aanname is. Een branchegemiddelde geeft context; uw eigen onderneming kan daarvan afwijken.
Maak het document klaar om te delen
Verwijder ongebruikte velden en invulhulp. Werk in Word de inhoudsopgave bij via rechtsklikken en Veld bijwerken. Controleer daarna paginering en bijlagen. Deel alleen persoonsgegevens en vertrouwelijke stukken die de lezer nodig heeft.


NAVIGATIE
Inhoud
Volg de volgorde hieronder of gebruik de koppen in het navigatievenster van Word. De hoofdstukken in deze inhoudsopgave zijn aanklikbaar.
Samenvatting	4
De onderneming	5
De ondernemer en het team	6
Klantwaarde en verdienmodel	7
Klantbewijs en aannames	8
Markt en doelgroep	9
Concurrentie en positionering	10
SWOT en samenhang	11
Strategische keuzes en doelen	12
Marketing en klantwerving	13
Verkoop en klantbehoud	14
Organisatie en bedrijfsvoering	15
Digitalisering en duurzaamheid	16
Juridische zaken en verzekeringen	17
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Financiële uitgangspunten	20
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Exploitatiebegroting	22
Liquiditeit maanden 1 tot en met 6	23
Liquiditeit maanden 7 tot en met 12	24
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01  /  DE KERN
[bookmark: _Toc242630364]Samenvatting
Beschrijf in één pagina wat u gaat doen, waarom klanten voor u kiezen en onder welke voorwaarden het plan haalbaar is. Werk dit hoofdstuk als laatste uit.
Onderneming en klantwaarde
Noem uw aanbod, belangrijkste doelgroep, werkgebied en het probleem dat u oplost. Vermijd algemene beloften.
[Wij leveren … aan … zodat zij … Onze belangrijkste reden om voor ons te kiezen is …]
Marktkans en bewijs
Benoem het sterkste bewijs van vraag, relevante concurrentie en uw onderscheid. Maak duidelijk wat nog getest moet worden.
[De vraag blijkt uit … Ten opzichte van … onderscheiden wij ons door … Nog te toetsen is …]
	Kerncijfer
	Jaar 1
	Jaar 2
	Jaar 3

	Omzet exclusief btw
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Brutomarge in procenten
	[…%]
	[…%]
	[…%]

	Bedrijfsresultaat
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Laagste kasstand in het jaar
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]



Financiering en haalbaarheid
Vat benodigde middelen, eigen inbreng, externe aanvraag en beschikbare buffer samen. Benoem bij een lening hoe rente en aflossing worden betaald.
[Wij hebben € … nodig. Eigen inbreng is € … en externe financiering € … De kasbuffer is … De belangrijkste voorwaarde voor haalbaarheid is …]
Belangrijkste keuze en eerstvolgende stap
Geef de drie belangrijkste prioriteiten, het grootste risico en het besluit dat u van de lezer vraagt.
[Onze prioriteiten zijn … Het grootste risico is … met als maatregel … Het gevraagde besluit en de eerstvolgende stap zijn …]


02  /  ONDERNEMING
[bookmark: _Toc242630365]De onderneming
Leg vast wat de onderneming doet, hoe zij is ingericht en welke ontwikkeling dit plan ondersteunt.
	Gegeven
	Uw onderneming

	Handelsnaam en juridische naam
	[Naam of namen]

	Vestiging en werkgebied
	[Vestigingsplaats, online of fysiek, bereik]

	Branche en SBI indeling
	[Activiteit, code en gebruikte indeling]

	Rechtsvorm en eigendom
	[Rechtsvorm, eigenaren en aandelen of belangen]

	Startdatum of historie
	[Beoogde start of bestaande onderneming sinds …]

	Registratie en contact
	[KvK indien aanwezig, website, zakelijke contactpersoon]

	Planperiode en doel
	[Periode, beoogde verandering en lezer]



Bedrijfsidee en uitgangssituatie
Wat gebeurt er nu, wat verandert u en waarom? Beschrijf bij een bestaand bedrijf de huidige prestaties en het knelpunt.
[Ons bedrijf … De huidige situatie is … Met dit plan willen wij …]
Missie en toekomstbeeld
Maak concreet voor wie u waarde creëert en hoe het bedrijf er over drie jaar uit moet zien.
[Wij bestaan om … Over drie jaar willen wij … Dit blijkt uit …]
Afbakening
Benoem activiteiten, klantgroepen of gebieden waarop u zich bewust niet richt. Leg afhankelijkheden van groepsmaatschappijen of partners vast.
[Wij richten ons op … Buiten de scope vallen … Belangrijke afhankelijkheden zijn …]


03  /  ONDERNEMER
[bookmark: _Toc242630366]De ondernemer en het team
Onderbouw waarom u dit bedrijf kunt leiden en hoe u ontbrekende ervaring of capaciteit aanvult. Herhaal de gegevens per ondernemer wanneer dat nodig is.
Motivatie en relevante ervaring
Beschrijf uw motivatie, opleiding, branchekennis, commerciële ervaring en ervaring met financiën of leidinggeven. Verwijs naar een cv in de bijlage.
[Ik wil deze onderneming ontwikkelen omdat … Mijn relevante ervaring is … Aantoonbare resultaten zijn …]
	Vaardigheid of rol
	Sterkte of tekort
	Aanpak en eigenaar

	Vakinhoud en kwaliteit
	[Bewijs of ontwikkelpunt]
	[Actie en verantwoordelijke]

	Verkoop en klantrelaties
	[Bewijs of ontwikkelpunt]
	[Actie en verantwoordelijke]

	Financieel beheer
	[Bewijs of ontwikkelpunt]
	[Actie en verantwoordelijke]

	Organisatie en leiding
	[Bewijs of ontwikkelpunt]
	[Actie en verantwoordelijke]



Beschikbaarheid en persoonlijke randvoorwaarden
Hoeveel tijd is beschikbaar? Wat betekent de onderneming voor ander werk, inkomen en privéverplichtingen? Zet gevoelige details zo nodig in een aparte bijlage.
[Ik ben … uur per week beschikbaar. Mijn financiële overbrugging bedraagt … Mijn belangrijkste randvoorwaarde is …]
Samenwerking en besluitvorming
Wie beslist waarover? Welke afspraken gelden over inbreng, beloning, winst, conflicten en vertrek van een partner?
[De ondernemers verdelen de taken als volgt … Besluiten nemen wij … Onze afspraken zijn vastgelegd in …]
Ondersteuning en vervanging
Wie helpt bij boekhouding, juridische vragen, uitvoering en uitval? Beschrijf hoe cruciale kennis beschikbaar blijft.
[Wij werken samen met … Bij uitval neemt … over. Ontbrekende expertise organiseren wij via …]


04  /  AANBOD
[bookmark: _Toc242630367]Klantwaarde en verdienmodel
Maak duidelijk wat de klant koopt, waarom dat waardevol is en hoe daar een gezonde opbrengst uit ontstaat.
Klantprobleem en resultaat
Beschrijf een concrete situatie: wat wil de klant bereiken, wat belemmert dat nu en welk resultaat levert uw aanbod?
[Onze klant … ervaart … Ons aanbod helpt door … Het resultaat is zichtbaar in …]
	Product of dienst
	Voor wie en welke waarde
	Prijs en opbrengstmodel

	[Kernproduct of dienst]
	[Doelgroep en klantresultaat]
	[Prijs, eenheid, eenmalig of terugkerend]

	[Aanvullend aanbod]
	[Doelgroep en klantresultaat]
	[Prijs en voorwaarden]

	[Overig indien relevant]
	[Doelgroep en klantresultaat]
	[Prijs en voorwaarden]



Prijs en marge
Onderbouw de prijs met klantwaarde, alternatieven en uw kosten. Benoem korting, minimale order, retouren, commissies en betalingstermijnen.
[Onze prijs is gebaseerd op … Per verkoopeenheid bedragen directe kosten € … en overige variabele kosten € … De bijdrage aan vaste kosten is € …]
Levering en onderscheid
Wat hoort bij de levering en wat niet? Welke kwaliteit, snelheid, service of expertise kunt u aantoonbaar waarmaken?
[De klant ontvangt … Onze leverbelofte is … Wij kunnen dit waarmaken doordat …]
Ontwikkeling en bescherming
Benoem wat al klaar is, wat nog ontwikkeld moet worden en relevante rechten, licenties of afhankelijkheden.
[Het aanbod is nu … Vóór verkoop moet … zijn afgerond. De rechten en afhankelijkheden zijn …]


05  /  ONDERBOUWING
[bookmark: _Toc242630368]Klantbewijs en aannames
Laat zien waarop uw verwachtingen rusten. Een klantgesprek, proeforder of herhaalaankoop zegt iets anders dan algemene interesse.
Wat u al weet
Beschrijf met wie u heeft gesproken, wat u heeft getest en welke resultaten zijn gemeten. Maak onderscheid tussen interesse, intentie en betaalde vraag.
[Wij onderzochten … bij … in de periode … Uit de resultaten blijkt … Dit betekent voor ons aanbod …]
	Belangrijke aanname
	Bewijs en status
	Volgende test en grens

	[Klantprobleem]
	[Bron, datum, gemeten of aanname]
	[Test en uitkomst die nodig is]

	[Bereidheid om te betalen]
	[Bron, datum, gemeten of aanname]
	[Test en uitkomst die nodig is]

	[Kanaal en conversie]
	[Bron, datum, gemeten of aanname]
	[Test en uitkomst die nodig is]

	[Kosten en levercapaciteit]
	[Offerte, ervaring of aanname]
	[Test en uitkomst die nodig is]



Bestaande klanten en tractie
Voeg waar beschikbaar orderwaarde, omzet, herhaalaankopen, actieve klanten en getekende contracten toe. Noteer de periode en eventuele concentratie bij enkele klanten.
[Onze gemeten resultaten over … zijn … De omzet bij onze grootste klant is …% van het totaal. Bevestigde orders bedragen …]
Beslissen op basis van de test
Welke aanname kan het plan onhaalbaar maken? Wie test deze, vóór welke datum en wat doet u bij een onvoldoende uitkomst?
[De doorslaggevende aanname is … Wij toetsen die vóór … Bij een voldoende resultaat … Bij een onvoldoende resultaat …]
Bewaar relevante onderzoeksresultaten, orderbevestigingen en offertes als bijlagen. Anonimiseer klantgegevens wanneer die niet nodig zijn.


06  /  MARKT
[bookmark: _Toc242630369]Markt en doelgroep
Baken de markt af die u daadwerkelijk kunt bereiken. Verbind marktinformatie met het aantal klanten dat uw omzetprognose nodig heeft.
Branche en ontwikkelingen
Welke ontwikkelingen beïnvloeden vraag, kosten of beschikbaarheid? Noem bronnen, perioden en de gevolgen voor uw bedrijf.
[Onze markt is … De belangrijkste ontwikkelingen zijn … Voor ons betekent dit … Bron en periode …]
	Klantsegment
	Behoefte en koopgedrag
	Bereik en prioriteit

	[Primair segment]
	[Probleem, beslisser, budget en koopmoment]
	[Aantal bereikbaar, kanaal en prioriteit]

	[Tweede segment]
	[Probleem, beslisser, budget en koopmoment]
	[Aantal bereikbaar, kanaal en prioriteit]

	[Optioneel segment]
	[Probleem, beslisser, budget en koopmoment]
	[Aantal bereikbaar, kanaal en prioriteit]



Bereikbare markt en omzetpotentieel
Begin bij uw werkgebied, klanttype en levercapaciteit. Reken van onderaf met bereikbare klanten, haalbaar marktaandeel, afname en gemiddelde prijs.
[Er zijn circa … relevante klanten in … Wij kunnen … daarvan bereiken. In jaar 1 verwachten wij … betalende klanten met gemiddeld … aankopen van € …]
Branchecijfers toepassen
Leg vast welke branche en cijferperiode bij uw activiteiten passen. Vergelijk onder meer brutomarge en belangrijke kostenpercentages. Onderbouw verschillen in bedrijfsmodel, schaal of productmix.
[Wij gebruiken … als branchevergelijking. Relevante kengetallen zijn … Ons plan wijkt af op … omdat …]
Zoek uw branche en bekijk de cijfers bij FirmFocus


07  /  POSITIE
[bookmark: _Toc242630370]Concurrentie en positionering
Vergelijk uw onderneming met de alternatieven die de klant echt overweegt. Neem ook zelf doen, uitstellen en vervangende oplossingen mee.
	Alternatief
	Prijs en klantwaarde
	Sterkte en beperking
	Uw antwoord

	[Concurrent 1]
	[Prijsniveau en waarde]
	[Sterkte en beperking]
	[Concreet verschil]

	[Concurrent 2]
	[Prijsniveau en waarde]
	[Sterkte en beperking]
	[Concreet verschil]

	[Vervangende oplossing]
	[Kosten en resultaat]
	[Sterkte en beperking]
	[Concreet verschil]

	[Zelf doen of niets doen]
	[Kosten en resultaat]
	[Reden om dit te kiezen]
	[Reden om te veranderen]



Keuzecriteria van de klant
Welke factoren bepalen de aankoop? Denk aan prijs, betrouwbaarheid, beschikbaarheid, aantoonbaar resultaat, gemak en service.
[Onze klanten kiezen vooral op … Dit blijkt uit … Wij presteren daarop als volgt …]
Uw positie in één alinea
Formuleer voor welk segment u de beste passende keuze wilt zijn en met welk bewijs. Vermijd claims die u niet kunt aantonen.
[Voor … die … bieden wij … In vergelijking met … onderscheiden wij ons door … Het bewijs hiervoor is …]
Concurrentiereactie en houdbaarheid
Hoe reageren anderen op uw aanbod? Wat blijft overeind als een concurrent de prijs verlaagt of uw aanpak kopieert?
[Een waarschijnlijke reactie is … Wij behouden onze positie doordat … Wij toetsen dit door …]
Conclusie voor het plan
[Wij kiezen voor … Deze keuze betekent voor ons aanbod, prijs en verkoop …]


08  /  STRATEGIE
[bookmark: _Toc242630371]SWOT en samenhang
Breng de belangrijkste interne en externe factoren bijeen. Gebruik alleen punten die invloed hebben op de keuzes in dit plan.
	Soort
	Belangrijkste factoren
	Onderbouwing

	Sterktes
Intern
	[Maximaal drie aantoonbare sterktes]
	[Bewijs en effect]

	Zwaktes
Intern
	[Maximaal drie relevante tekortkomingen]
	[Bewijs en effect]

	Kansen
Extern
	[Maximaal drie concrete kansen]
	[Bron en ontwikkeling]

	Bedreigingen
Extern
	[Maximaal drie concrete bedreigingen]
	[Bron en ontwikkeling]



Van analyse naar keuze
Verbind factoren met elkaar. Welke sterkte helpt een kans benutten? Welke zwakte maakt een bedreiging groter? Noteer de belangrijkste combinaties.
	Combinatie
	Betekenis voor de onderneming
	Voorgenomen keuze

	[Sterkte × kans]
	[Waarom dit kansrijk is]
	[Actie of focus]

	[Sterkte × bedreiging]
	[Hoe u weerstand opbouwt]
	[Actie of focus]

	[Zwakte × kans of bedreiging]
	[Wat eerst opgelost moet worden]
	[Actie of focus]



Prioriteit
Rangschik de keuzes op klantwaarde, haalbaarheid, risico en benodigde middelen. Een uitgebreide confrontatiematrix kunt u als bijlage toevoegen.
[Onze belangrijkste conclusie is … Eerst doen wij … Daarna … Wij stellen … uit omdat …]


09  /  RICHTING
[bookmark: _Toc242630372]Strategische keuzes en doelen
Kies een beperkt aantal prioriteiten. Koppel elk doel aan een meetbare uitkomst, eigenaar en beschikbare middelen.
Koers en grenzen
Welke klantgroepen, activiteiten en verdienmodellen krijgen voorrang? Wat doet u voorlopig niet?
[De komende … maanden richten wij ons op … Wij kiezen bewust voor … Wij investeren voorlopig niet in …]
	Doel
	Startwaarde en streefwaarde
	Datum en eigenaar

	[Commercieel doel]
	[Gemeten start → meetbaar doel]
	[Datum en naam]

	[Financieel doel]
	[Gemeten start → meetbaar doel]
	[Datum en naam]

	[Operationeel doel]
	[Gemeten start → meetbaar doel]
	[Datum en naam]



Gevolgen voor de uitvoering
Verbind de koers aan het aanbod, de verkoopaanpak, capaciteit en budget. De financiële prognose moet dezelfde keuzes bevatten.
[Onze keuze vraagt om … capaciteit en € … budget. Daardoor veranderen aanbod, verkoop en organisatie als volgt …]
Voorwaarden en beslismomenten
Wanneer schaalt u op, stuurt u bij of stopt u een activiteit? Benoem een grens en de actie die daarbij hoort.
[Wij breiden pas uit als … Bij … sturen wij bij door … Op … beoordelen wij de voortgang.]
Ontwikkeling op langere termijn
Beschrijf wanneer uitbreiding, overdracht of verkoop relevant wordt. Neem bij een investeringsvraag ook het beoogde perspectief voor de investeerder op.
[Na deze planperiode willen wij … Eerst moeten … zijn bereikt. Eventuele overdracht of uitstap vraagt om …]


10  /  KLANTEN
[bookmark: _Toc242630373]Marketing en klantwerving
Beschrijf hoe u uw eerste of volgende klanten bereikt en waarom zij tot aankoop overgaan. Verbind het marketingbudget aan het verkoopdoel.
Boodschap en aanbod
Welke boodschap past bij de belangrijkste behoefte? Welk bewijs, aanbod of kennismakingsmoment helpt de klant beslissen?
[Onze kernboodschap is … Wij onderbouwen die met … De eerste stap voor de klant is …]
	Kanaal en doelgroep
	Actie en aanbod
	Budget en verwacht resultaat

	[Kanaal 1]
	[Concrete activiteit en klantactie]
	[€ … per maand; … leads of orders]

	[Kanaal 2]
	[Concrete activiteit en klantactie]
	[€ … per maand; … leads of orders]

	[Kanaal 3 indien nodig]
	[Concrete activiteit en klantactie]
	[€ … per maand; … leads of orders]



Planning en verantwoordelijkheid
Wie maakt, publiceert en volgt op? Houd rekening met seizoen, looptijd van campagnes en de tijd tot een aankoop.
[Wij starten met … op … Verantwoordelijk is … Het verkoopresultaat verwachten wij na …]
Kosten per nieuwe klant
Reken kanaalkosten gedeeld door nieuwe betalende klanten. Benoem of u ook interne uren, tools en verkoopkosten meerekent. Vergelijk met de verwachte bijdrage per klant.
[Ons acquisitiebudget bedraagt € … Met … nieuwe klanten zijn de acquisitiekosten € … per klant. De verwachte bijdrage per klant is € … over …]
Meten en verbeteren
Kies enkele signalen die tot actie leiden. Meet niet alleen bereik, maar ook betalende klanten en opbrengst.
[Wij volgen … per … Bij minder dan … resultaat veranderen wij … of stoppen wij het kanaal.]


11  /  OMZET
[bookmark: _Toc242630374]Verkoop en klantbehoud
Werk de route van contact tot betaling en herhaalaankoop uit. Zo wordt zichtbaar of uw omzetdoel past bij uw verkoopcapaciteit.
	Stap
	Aanpak en eigenaar
	Doel of norm

	Contact of bezoek
	[Herkomst en eerste opvolging]
	[… relevante contacten per maand]

	Offerte of aanbod
	[Kwalificatie, voorstel, keuzehulp]
	[…% door naar aanbod]

	Order of contract
	[Besluit, akkoord en registratie]
	[…% koopt; € … per order]

	Levering en betaling
	[Leverafspraak, factuur, incasso]
	[… dagen tot betaling]

	Herhaalaankoop of verlenging
	[Service, contactmoment en nieuw aanbod]
	[…% herhaalt of verlengt]



Omzetdoel naar aantallen
Maak de rekensom die bij uw bedrijf past: contacten × conversie × gemiddelde orderwaarde, of actieve klanten × afname × prijs. Benoem de verkoopcyclus.
[Voor € … omzet zijn … orders of klanten nodig. Daarvoor hebben wij … contacten nodig bij …% conversie. De verkoopcyclus duurt …]
Klantbehoud en service
Hoe voorkomt u vertrek of klachten? Benoem contactmomenten, responstijd en hoe feedback wordt verwerkt.
[Na levering doen wij … Wij volgen tevredenheid via … Bij klachten … Onze aanpak voor herhaalaankopen is …]
Contracten en omzetzekerheid
Beschrijf looptijd, opzegging, betaalafspraken en afhankelijkheid van grote klanten of platforms.
[Bevestigde omzet bedraagt … Terugkerende omzet is … De belangrijkste contractvoorwaarde of afhankelijkheid is …]


12  /  UITVOERING
[bookmark: _Toc242630375]Organisatie en bedrijfsvoering
Laat zien hoe u verkoopt, levert, kwaliteit bewaakt en betaald krijgt. Beschrijf de middelen en capaciteit die daarvoor nodig zijn.
	Proces
	Verantwoordelijke en middelen
	Kwaliteitsnorm of controle

	Inkoop en planning
	[Wie, leverancier, voorraad of afspraken]
	[Levertijd en alternatief]

	Productie of dienstverlening
	[Wie, locatie, apparatuur en capaciteit]
	[Kwaliteit en doorlooptijd]

	Levering en klantservice
	[Wie, distributie en bereikbaarheid]
	[Leverbelofte en service]

	Facturatie en administratie
	[Wie, systeem, betaaltermijnen]
	[Tijdigheid en controle]



Locatie en bedrijfsmiddelen
Welke locatie, inrichting, machines, voertuigen of systemen zijn nodig? Onderbouw huur, aanschaf of lease met offertes en voorwaarden.
[Wij werken vanuit … Deze locatie past omdat … Benodigde middelen zijn … Beschikbaarheid en kosten zijn bevestigd via …]
Capaciteit en personeel
Koppel de verwachte omzet aan beschikbare uren, plaatsen, machines of productie-eenheden. Beschrijf functies, inzet en totale personeelskosten.
[Onze capaciteit is … per … Bij … omzet is de bezetting …% De knelpunten zijn … Extra capaciteit voegen wij toe vanaf …]
Leveranciers en afhankelijkheden
Benoem cruciale leveranciers, prijsafspraken, voorraadbeleid en vervanging bij verstoring.
[Onze kritische leveranciers zijn … Betalings- en leverafspraken zijn … Bij uitval kunnen wij …]
Planning en financieel beheer
Wie controleert maandelijks cijfers, achterstallige betalingen en verplichtingen?
[Wij controleren elke … de omzet, marge, kasstand en openstaande posten. Verantwoordelijk is …]


13  /  WEERBAARHEID
[bookmark: _Toc242630376]Digitalisering en duurzaamheid
Werk uit welke digitale en duurzame keuzes waarde leveren of risico beperken. Kies maatregelen die passen bij uw bedrijf en middelen.
Systemen en gegevens
Welke systemen zijn nodig voor verkoop, levering, administratie en klantgegevens? Wie beheert toegang, back-ups en herstel?
[Wij gebruiken … voor … De eigenaar van toegang en gegevens is … Back-ups en herstel testen wij …]
Cyberveiligheid en verantwoord gebruik van AI
Beschrijf bescherming van accounts, apparaten en belangrijke gegevens. Als u AI gebruikt: welke informatie gaat erin, wie controleert de uitkomst en wat blijft menselijke besluitvorming?
[Onze belangrijkste digitale risico’s zijn … Wij beperken die met … AI gebruiken wij voor … Uitkomsten en gevoelige gegevens worden gecontroleerd door …]
	Onderwerp
	Maatregel en effect
	Meting en eigenaar

	Energie en vervoer
	[Praktische keuze en kosten of besparing]
	[Eenheid, doel en eigenaar]

	Materialen en afval
	[Inkoop, levensduur, hergebruik of afval]
	[Eenheid, doel en eigenaar]

	Mensen en keten
	[Veiligheid, toegankelijkheid of leverancierskeuze]
	[Controle en eigenaar]



Economische onderbouwing
Neem investeringen, kosten en besparingen op in het financieel plan. Onderbouw claims richting klanten met gegevens.
[Wij investeren € … in … Dit levert naar verwachting … op. De onderbouwing is … Het effect is opgenomen in …]
Eerstvolgende verbetering
[De eerstvolgende verbetering is … vóór … en kost € … Het resultaat beoordelen wij met …]


14  /  RANDVOORWAARDEN
[bookmark: _Toc242630377]Juridische zaken en verzekeringen
Leg vast welke verplichtingen en afspraken in uw situatie relevant zijn, wat al geregeld is en wat vóór de start of uitbreiding moet gebeuren.
	Onderwerp
	Wat u moet uitwerken
	Status en vervolgstap

	Rechtsvorm en eigendom
	Aansprakelijkheid, bevoegdheden, partnerafspraken.
	[Geregeld of actie, eigenaar en datum]

	Registraties en vergunningen
	Handelsregister, branche of locatie, benodigde toestemming.
	[Geregeld of actie, eigenaar en datum]

	Klantcontracten en voorwaarden
	Levering, betaling, garantie, klachten en opzegging.
	[Geregeld of actie, eigenaar en datum]

	Privacy en gegevens
	Welke gegevens, doel, bewaartermijn, toegang en externe partijen.
	[Geregeld of actie, eigenaar en datum]

	Personeel en inhuur
	Contracten, werkveiligheid, werkgeversplichten en rolverdeling.
	[Geregeld of actie, eigenaar en datum]

	Eigendom en licenties
	Merk, auteursrecht, software, ontwerpen en gebruiksrechten.
	[Geregeld of actie, eigenaar en datum]

	Belastingen en administratie
	Toepasselijke heffingen, aangiften, reserveringen en beheer.
	[Geregeld of actie, eigenaar en datum]



Verzekeringen en eigen risico
Koppel verzekeringen aan uw daadwerkelijke risico’s. Benoem dekking, uitsluitingen, premie en het risico dat u zelf draagt.
[Wij verzekeren … vanwege … De premie bedraagt € … Het eigen risico is … Niet afgedekt blijft …]
Openstaande voorwaarden
Neem uitsluitend verplichtingen en conclusies op die voor uw onderneming zijn gecontroleerd. Benoem relevante adviseurs en bewijsstukken.
[Voor uitvoering moet nog … worden bevestigd door … vóór … Het bewijs staat in bijlage …]


15  /  CONTINUÏTEIT
[bookmark: _Toc242630378]Risico en continuïteit
Maak de grootste risico’s concreet. Benoem een vroeg signaal, een preventieve maatregel en wat u doet wanneer het risico werkelijkheid wordt.
	Risico
	Kans en gevolg
	Maatregel
	Signaal en eigenaar

	[Minder vraag of klantverlies]
	[Laag, middel of hoog; € of effect]
	[Preventie en noodactie]
	[Meetbare grens en naam]

	[Uitval of leverprobleem]
	[Laag, middel of hoog; effect]
	[Preventie en noodactie]
	[Meetbare grens en naam]

	[Kostenstijging of prijsdruk]
	[Laag, middel of hoog; € of effect]
	[Preventie en noodactie]
	[Meetbare grens en naam]

	[Late betaling of tekort]
	[Laag, middel of hoog; € of effect]
	[Preventie en noodactie]
	[Meetbare grens en naam]

	[Digitaal of juridisch incident]
	[Laag, middel of hoog; effect]
	[Preventie en noodactie]
	[Meetbare grens en naam]



Continuïteit bij uitval
Welke activiteiten moeten doorgaan? Wie kan overnemen en waar zijn gegevens, toegang, werkafspraken en contactinformatie beschikbaar?
[Onze kritische activiteit is … Deze moet binnen … hervatten. Vervanging regelen wij via … Benodigde informatie staat …]
Financiële buffer en noodmaatregelen
Verwijs naar de liquiditeitsbegroting en het tegenvallende scenario. Welke kosten kunt u verminderen, welke verplichtingen niet?
[Onze minimale buffer is € … Bij een kasstand onder € … nemen wij … maatregelen. Beschikbare aanvullende middelen zijn … met als status …]
Restant risico en besluit
Welk risico accepteert u en welk risico moet eerst worden opgelost?
[Wij accepteren … omdat … Uitvoering gaat pas door wanneer … is opgelost of bevestigd.]


FINANCIËN / START MET DE WIZARD
Uw financiële plan,
stap voor stap
In dit document zit een complete Excel-werkmap. De wizard begeleidt u bij het invullen en berekent resultaat, liquiditeit en balans voor 36 maanden. Begin hiermee voordat u de financiële tabellen in de volgende hoofdstukken invult.
Open de financiële wizard


Dubbelklik op het Excel-pictogram. Gebruik hiervoor Word voor Windows met Excel geïnstalleerd. In de werkmap start u bij het tabblad Start.
	Stap
	Uw invulroute

	1
	Bedrijf: naam, startmaand, rechtsvorm en betaaltermijnen.

	2
	Verkoop: twintig regels; kies maandbedrag, jaarbedrag of aantal × prijs.

	3
	Seizoen: verdeel de omzet over twaalf altijd zichtbare maanden.

	4
	Uitgaven: vul maandkosten in; jaar 2 en 3 volgen jaar 1 als u niets wijzigt.

	5
	Aankopen: bedrag, betaalmoment en gebruiksduur in jaren.

	6
	Geld: eigen geld en leningen; kies het passende soort geld.

	7
	Huishouden: uw netto privébudget en overige inkomsten.

	8
	Overzicht: bekijk winst én kasstand; test ook Tegenvallend.

	9
	Controle: volg meldingen op en licht uw uitkomsten toe.


Zo werkt u prettig verder
Volg de negen stappen en vul alleen de gele velden in. Jaar 2 en 3 volgen waar aangegeven automatisch jaar 1. Gebruik Extra of Verkoop extra voor optionele instellingen. Formules en vaste onderdelen zijn beveiligd zonder wachtwoord; voor het invullen hoeft u de beveiliging niet op te heffen.
Na het invullen
Controleer de jaaruitkomsten en de maandelijkse kasstand. Neem daarna de cijfers en uw toelichting over in hoofdstukken 16 tot en met 22. Sluit de Excel-werkmap en sla dit Word-document op om uw wijzigingen in de ingesloten werkmap te bewaren.
De ingesloten werkmap is een zelfstandige kopie. Het losse Excel-bestand en de tabellen in Word wijzigen niet automatisch mee. Werk daarom in één gekozen werkmap. Een PDF-versie bevat het pictogram als afbeelding en opent deze werkmap niet.



16  /  FINANCIEEL PLAN
[bookmark: _Toc242630379]Financiële uitgangspunten
Maak alle belangrijke aannames zichtbaar. Gebruik eerst de Excel-wizard op de vorige pagina en neem de gecontroleerde uitkomsten over. De tabellen hieronder blijven handmatig invulbaar.
Werk de berekeningen in een rekenmodel of de Business Planner uit en neem de gecontroleerde uitkomsten over. Gebruik dezelfde periode en definities in alle overzichten. Exploitatiebedragen zijn exclusief terugvorderbare btw; kasstromen volgen de bedragen en betaalmomenten die werkelijk via de bank lopen.
	Aanname
	Waarde en periode
	Onderbouwing

	Prijs en afzet
	[€ … per eenheid; … eenheden]
	[Order, test, contract of bron]

	Groei en seizoen
	[…% of maandverdeling]
	[Historie of onderbouwde verwachting]

	Directe kosten en marge
	[€ … of …% van omzet]
	[Offerte of kostprijsberekening]

	Personeel en capaciteit
	[Uren, bezetting en totale kosten]
	[Capaciteit en inzetplanning]

	Betaling en werkkapitaal
	[Debiteuren, voorraad, crediteuren in dagen]
	[Contracten en voorraadbeleid]

	Investeringen en afschrijving
	[Bedragen, startdatum en gebruiksduur]
	[Offerte en afschrijvingsbeleid]

	Financiering en belastingen
	[Bedragen, rente, aflossing en timing]
	[Afspraak, status en berekening]



Omzetopbouw
Kies uw belangrijkste omzetstromen en reken van onderaf. Een bestaande onderneming gebruikt recente realisaties als vertrekpunt.
[Omzetstroom 1 = … × … × € … = € … Omzetstroom 2 = … Totale omzet jaar 1 = € … De benodigde capaciteit is …]
Uw cijfers en de branche
Vergelijk passende percentages en leg verschillen uit. Controleer of de definitie van directe kosten en brutomarge overeenkomt.
[Branche en bronperiode … Onze marge is …% tegenover …% in de vergelijking. Het verschil wordt verklaard door …]
Werk prognoses verder uit in FirmFocus Business Planner


17  /  FINANCIERING
[bookmark: _Toc242630380]Investering en financiering
Breng alle middelen voor start of uitbreiding in beeld en leg vast hoe u die betaalt. Neem het benodigde geld mee om de aanloop en tegenvallers op te vangen.
	Benodigde middelen
	Bedrag
	Onderbouwing

	Vaste activa en inrichting
	[€ …]
	[Offerte en betaalmoment]

	Eenmalige aanloopuitgaven
	[€ …]
	[Specificatie en betaalmoment]

	Beginvoorraad en overige werkkapitaalbehoefte
	[€ …]
	[Opbouw en gehanteerde definitie]

	Tijdelijk te financieren btw
	[€ …]
	[Tot teruggaaf of verrekening]

	Kasbuffer en aanlooptekort
	[€ …]
	[Gebaseerd op maandelijkse kasstromen]

	Totaal benodigde middelen
	[€ …]
	[Som van de bovenstaande posten]



	Financieringsbron
	Bedrag
	Status en voorwaarden

	Eigen inbreng
	[€ …]
	[Beschikbaar; geld of inbreng in natura]

	Lening of krediet
	[€ …]
	[Toegezegd of aanvraag; voorwaarden]

	Investeerder of andere bron
	[€ …]
	[Bevestigd of onzeker; voorwaarden]

	Totaal financiering
	[€ …]
	[Moet aansluiten op benodigde middelen]



Aanvraag en terugbetaling
Benoem besteding, looptijd, rente, aflossing, zekerheden en voorwaarden. Beschrijf hoe de kasstromen rente en aflossing dragen.
[Wij vragen € … voor … De looptijd is … en de betaling € … per … Terugbetaling komt uit … Zekerheden en voorwaarden zijn …]
Controle: voorkom dubbeltelling van werkkapitaal en kasbuffer. Geld in natura kan geen facturen betalen. Onzekere financiering of subsidie is pas beschikbaar wanneer zij is bevestigd en uitbetaald.


18  /  RESULTAAT
[bookmark: _Toc242630381]Exploitatiebegroting
Laat zien hoe de onderneming over drie jaar tot een resultaat komt. Voeg bij een bestaand bedrijf de laatste realisatie toe in een extra kolom of bijlage.
	Exclusief terugvorderbare btw
	Jaar 1
	Jaar 2
	Jaar 3

	Omzet
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Directe inkoop en productiekosten
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Brutowinst
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Personeelskosten inclusief werkgeverslasten
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Huisvesting en energie
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Marketing en verkoop
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Vervoer en logistiek
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	ICT, administratie en advies
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Verzekeringen en overige bedrijfskosten
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Bedrijfsresultaat vóór afschrijving
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Afschrijvingen
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Bedrijfsresultaat
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Financieringslasten netto
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Resultaat vóór belasting
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Belasting op resultaat indien van toepassing
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Resultaat na belasting
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]



Verklaring en haalbaarheid
Welke aannames sturen het resultaat? Wanneer wordt het bedrijfsresultaat positief? Welke ontwikkeling vraagt de meeste aandacht?
[Het resultaat ontstaat vooral door … Positief bedrijfsresultaat verwachten wij vanaf … De gevoeligste kostenpost of aanname is …]
Brutowinst = omzet minus directe inkoop en productiekosten. Voorkom dat kosten in twee regels staan. Neem ondernemersbeloning passend bij de rechtsvorm op: salaris in de kosten waar van toepassing; privéonttrekkingen niet als bedrijfskosten. Aflossing hoort in de kasstromen.


19  /  KASSTROMEN
[bookmark: _Toc242630382]Liquiditeit maanden 1 tot en met 6
Plan per maand wanneer geld binnenkomt en uitgaat. Vul de werkelijke betaalbedragen in, inclusief btw waar van toepassing.
	Kasstromen in euro
	M1
	M2
	M3
	M4
	M5
	M6

	Beginsaldo bank en kas
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Ontvangsten van klanten
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Ontvangen eigen inbreng en financiering
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Overige ontvangsten inclusief btw teruggaaf
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Totaal ontvangsten
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Betalingen inkoop en directe kosten
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Personeel en ondernemerssalaris indien relevant
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Overige operationele betalingen
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Investeringen
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Rente en financieringskosten
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Aflossingen
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Btw en overige belastingbetalingen
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Privéonttrekkingen of dividend
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Totaal betalingen
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Eindsaldo bank en kas
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Minimale gewenste kasbuffer
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Ruimte boven of tekort onder kasbuffer
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]



Maand 1 is de eerste maand van uw planperiode. Beginsaldo + totale ontvangsten − totale betalingen = eindsaldo. Neem het eindsaldo over als beginsaldo van de volgende maand. Een kredietlimiet is geen ontvangst; noteer alleen feitelijke kredietopnames en houd ongebruikte ruimte apart bij.
Eerste maanden en financieringsmoment
Welke maand kent het grootste tekort en wanneer moeten middelen beschikbaar zijn?
[De laagste kasstand is € … in maand … De benodigde financiering moet uiterlijk … beschikbaar zijn. Onze maatregel is …]


20  /  KASSTROMEN
[bookmark: _Toc242630383]Liquiditeit maanden 7 tot en met 12
Zet de kasstroomplanning voort. Neem seizoen, achterstallige betalingen, belastingmomenten en extra investeringen mee.
	Kasstromen in euro
	M7
	M8
	M9
	M10
	M11
	M12

	Beginsaldo bank en kas
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Ontvangsten van klanten
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Ontvangen eigen inbreng en financiering
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Overige ontvangsten inclusief btw teruggaaf
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Totaal ontvangsten
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Betalingen inkoop en directe kosten
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Personeel en ondernemerssalaris indien relevant
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Overige operationele betalingen
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Investeringen
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Rente en financieringskosten
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Aflossingen
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Btw en overige belastingbetalingen
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Privéonttrekkingen of dividend
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Totaal betalingen
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Eindsaldo bank en kas
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Minimale gewenste kasbuffer
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]

	Ruimte boven of tekort onder kasbuffer
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]
	[…]



Maand 7 begint met het eindsaldo van maand 6. Stem klantontvangsten af op betaaltermijnen en omzet. Stem leveranciersbetalingen af op inkoop, voorraad en betaaltermijnen. Afschrijving is geen betaling. Btw en belastingen volgen hun betaalmoment.
Buffer en opvolging
Hoeveel beschikbare liquiditeit is nodig en wat doet u bij een tekort? Voeg bij een financieringsvraag ook de kasstromen voor latere jaren toe.
[Onze buffer is € … De laagste jaarstand is € … bij … De beschikbare, nog niet opgenomen kredietruimte is € … Actie bij tekort …]


21  /  FINANCIËLE POSITIE
[bookmark: _Toc242630384]Balans en privébegroting
Controleer de financiële positie bij de start en aan het einde van jaar 1. Maak ook zichtbaar welk inkomen de ondernemer nodig heeft.
	Balanspost in euro
	Start
	Einde jaar 1

	Vaste activa na afschrijving
	[€ …]
	[€ …]

	Voorraad
	[€ …]
	[€ …]

	Debiteuren en overige vorderingen
	[€ …]
	[€ …]

	Bank en kas
	[€ …]
	[€ …]

	Totaal activa
	[€ …]
	[€ …]

	Eigen vermogen
	[€ …]
	[€ …]

	Langlopende schulden
	[€ …]
	[€ …]

	Kortlopende schulden inclusief belastingen
	[€ …]
	[€ …]

	Totaal vermogen en schulden
	[€ …]
	[€ …]



Controle: totaal activa = totaal vermogen en schulden. Eigen vermogen verandert door inbreng, resultaat en onttrekkingen of uitkeringen. Sluit de kasstand aan op de liquiditeitsbegroting en de schulden op opname en aflossing.
	Privé per maand
	Bedrag

	Wonen en vaste lasten
	[€ …]

	Levensonderhoud en overige uitgaven
	[€ …]

	Reservering pensioen en privébuffer
	[€ …]

	Totaal benodigde netto middelen
	[€ …]

	Overige netto inkomsten huishouden
	[€ …]

	Benodigd netto inkomen uit onderneming
	[€ …]



Inkomen en aansluiting
Hoe wordt het privébedrag gefinancierd? Onderbouw netto inkomen passend bij uw situatie en rechtsvorm. Verwerk belastingen in de kasstromen en voorkom dubbeltelling met netto inkomen.
[Ons huishouden heeft netto € … nodig. De onderneming draagt € … bij via … Dit is verwerkt in … De overbrugging bij onvoldoende inkomen is …]


22  /  HAALBAARHEID
[bookmark: _Toc242630385]Break even en scenarioanalyse
Test hoeveel omzet nodig is om kosten te dekken en of de onderneming bij tegenvallers genoeg geld overhoudt.
Break even berekenen
Bepaal alle variabele kosten. De dekkingsbijdrage is omzet minus variabele kosten; het percentage is de bijdrage gedeeld door omzet. Verwar dit niet met brutomarge als daar nog variabele kosten buiten vallen.
[Vaste bedrijfskosten inclusief afschrijving zijn € … per jaar. De dekkingsbijdrage is …% De benodigde omzet is € … en dat vraagt … eenheden of …% bezetting.]
Break-evenomzet = vaste bedrijfskosten ÷ dekkingsbijdragepercentage als decimaal. Dit berekent een bedrijfsresultaat van nul bij de gekozen mix. Rente, aflossing, belastingen en privébehoefte vragen een aanvullende kasstroomtoets. Bij wisselende productmix verandert de uitkomst.
	Uitkomst
	Tegenvallend
	Basis
	Gunstig

	Afzet of omzetverandering
	[…% en reden]
	[Basisaannames]
	[…% en reden]

	Marge en kosten
	[…% of € …]
	[…% of € …]
	[…% of € …]

	Betaaltermijn klanten
	[… dagen]
	[… dagen]
	[… dagen]

	Omzet jaar 1
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Bedrijfsresultaat jaar 1
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Laagste kasstand
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]

	Extra financiering nodig
	[€ …]
	[€ …]
	[€ …]



Wat u doet bij tegenvallers
Kies een realistisch tegenvallend scenario. Laat zien welke maatregel uitvoerbaar is en hoeveel geld en tijd die oplevert.
[Bij … grijpen wij in door … vóór … Dit levert € … of … capaciteit op. De onderneming blijft haalbaar als …]
Conclusie en beslisgrens
[Wij voeren dit plan uit wanneer … Anders passen wij … aan. De eerstvolgende toets vindt plaats op …]


23  /  ACTIE
[bookmark: _Toc242630386]Uitvoering en sturing
Maak de eerste 90 dagen concreet en leg vast hoe u de rest van het jaar op koers blijft.
	Periode
	Resultaat of mijlpaal
	Eigenaar
	Budget en bewijs

	Dag 1 tot 30
	[Belangrijkste onzekerheid toetsen en basis regelen]
	[Naam]
	[€ … en bewijs van voltooiing]

	Dag 31 tot 60
	[Verkoop of uitvoering valideren]
	[Naam]
	[€ … en bewijs van voltooiing]

	Dag 61 tot 90
	[Verbeteren en besluit over vervolg]
	[Naam]
	[€ … en bewijs van voltooiing]

	Maand 4 tot 6
	[Vervolgmijlpaal]
	[Naam]
	[€ … en bewijs van voltooiing]

	Maand 7 tot 12
	[Vervolgmijlpaal]
	[Naam]
	[€ … en bewijs van voltooiing]



Kerncijfers voor uw maandbespreking
	Kengetal
	Doel en meetbron
	Grens en actie

	Omzet en orders
	[Doel; administratie of verkoopsysteem]
	[Wanneer en welke actie]

	Marge en bedrijfsresultaat
	[Doel; maandelijkse cijfers]
	[Wanneer en welke actie]

	Kasstand en openstaande posten
	[Doel; bank en administratie]
	[Wanneer en welke actie]

	Klantbehoud of herhaalaankoop
	[Doel; klantregistratie]
	[Wanneer en welke actie]

	Capaciteit of leverkwaliteit
	[Doel; planning of kwaliteitsregistratie]
	[Wanneer en welke actie]



Bespreken en bijsturen
Wie beoordeelt de cijfers, hoe vaak en wie beslist over wijzigingen? Bewaar grote wijzigingen met datum en reden.
[Elke … bespreken … de realisatie tegenover het plan. Acties worden vastgelegd door … De volgende herziening is op …]


24  /  CONTROLE
[bookmark: _Toc242630387]Controle voordat u het plan deelt
Gebruik deze controle om gaten, tegenstrijdigheden en onbevestigde aannames te vinden. Vink pas af wanneer u de onderbouwing kunt aanwijzen.
☐  De doelgroep, het klantprobleem en het aanbod zijn concreet en sluiten op elkaar aan.
☐  Vraag en betaalbereidheid zijn onderbouwd; openstaande aannames hebben een test en beslisgrens.
☐  De verwachte omzet past bij marktbereik, verkoopaantallen en levercapaciteit.
☐  Strategische keuzes zijn zichtbaar in marketing, organisatie, budget en acties.
☐  Branchevergelijkingen hebben een bron, periode en passende definitie.
☐  Investeringen en financiering sluiten op elkaar aan; onzekere middelen zijn herkenbaar.
☐  Exploitatie, maandelijkse kasstromen, balans en privébehoefte sluiten op elkaar aan.
☐  Rente, aflossing, belastingen, btw en betaaltermijnen zijn op de juiste plek verwerkt.
☐  Het tegenvallende scenario is doorgerekend en noodmaatregelen zijn uitvoerbaar.
☐  Vergunningen, contracten, privacy, verzekeringen en andere relevante voorwaarden zijn gecontroleerd.
☐  Elke prioriteit heeft een eigenaar, datum, budget en meetbaar resultaat.
☐  Invulhulp en ongebruikte velden zijn verwijderd; inhoudsopgave en bijlagen zijn bijgewerkt.
Conclusie van de beoordeling
[Het plan is gereed voor … Openstaande punten zijn … Verantwoordelijk is … met als deadline …]
Review en versie
[Beoordeeld door … op … Versie … De volgende actualisatie is gepland op …]


25  /  DOSSIER
[bookmark: _Toc242630388]Bijlagen en bronnen
Voeg uitsluitend stukken toe die het plan onderbouwen. Nummer de bijlagen en verwijs vanuit de tekst naar de relevante bijlage.
	Bijlage
	Inhoud
	Versie of datum

	A
	[Cv en relevante ervaring]
	[Datum]

	B
	[Marktonderzoek, klantbewijs en bronnen]
	[Datum]

	C
	[Branchevergelijking en definities]
	[Datum]

	D
	[Offertes, investeringen en financieringsafspraken]
	[Datum]

	E
	[Rekenmodel en financiële specificaties]
	[Datum]

	F
	[Contracten, vergunningen en relevante bevestigingen]
	[Datum]

	G
	[Overige stukken, bijvoorbeeld overname of productinformatie]
	[Datum]



Bronnen van uw onderbouwing
Noteer organisatie, titel, link, cijferperiode en raadpleegdatum. Vermeld bij een eigen test de werkwijze, omvang en datum.
[Bron 1 … Bron 2 … Eigen onderzoek …]
Verder werken met FirmFocus
Gebruik uw plan als vertrekpunt voor verdere uitwerking. In de Business Planner brengt u tekst en financiële prognoses samen. Brancheinformatie helpt u uw aannames te vergelijken. FirmFocus Advisor kan helpen bij vragen en keuzes; controleer belangrijke uitkomsten voordat u ze gebruikt.
FirmFocus Business Planner
FirmFocus brancheinformatie
KVK uitleg over het ondernemingsplan
KVK uitleg over het financieel plan
Template ontwikkeld door FirmFocus · www.firmfocus.biz · Editie oktober 2026
FIRMFOCUS  /  ONDERNEMINGSPLAN	2
image3.emf
Financiële wizard


Financiële wizard
Prive



						Stap 6 | Wat heeft u privé nodig?

						Uw onderneming

						Scenario		Basis



						Vul het netto maandbudget van uw huishouden voor elk planjaar in. Zet andere netto inkomsten apart. Vul een eigen belastingreservering in als die nodig is.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden voor elk planjaar in. Zet andere netto inkomsten apart. Vul een eigen belastingreservering in als die nodig is.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden voor elk planjaar in. Zet andere netto inkomsten apart. Vul een eigen belastingreservering in als die nodig is.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden voor elk planjaar in. Zet andere netto inkomsten apart. Vul een eigen belastingreservering in als die nodig is.

						Eenmanszaak/vof: de privébijdrage kan uit de bedrijfskas komen. BV: ondernemerssalaris staat bij Kosten.		Eenmanszaak/vof: de privébijdrage kan uit de bedrijfskas komen. BV: ondernemerssalaris staat bij Kosten.		Eenmanszaak/vof: de privébijdrage kan uit de bedrijfskas komen. BV: ondernemerssalaris staat bij Kosten.		Eenmanszaak/vof: de privébijdrage kan uit de bedrijfskas komen. BV: ondernemerssalaris staat bij Kosten.

						Privé per maand		Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3

						Wonen en vaste lasten		–		–		–

						Levensonderhoud		–		–		–

						Privéverzekeringen		–		–		–

						Pensioen en privébuffer		–		–		–

						Overige privéuitgaven		–		–		–

						Overige netto inkomsten huishouden		–		–		–

						Reservering eigen inkomstenbelasting		–		–		–





						Bij automatische privéonttrekking 0 blijft dit een huishoudbudget. Verwerk salaris bij Kosten of geplande uitkeringen hieronder.









						Extra details: zie de uitleg op Start										1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12		13		14		15		16		17		18		19		20		21		22		23		24		25		26		27		28		29		30		31		32		33		34		35		36

						In euro tenzij anders vermeld		Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3				Jan-27		Feb-27		Mar-27		Apr-27		May-27		Jun-27		Jul-27		Aug-27		Sep-27		Oct-27		Nov-27		Dec-27		Jan-28		Feb-28		Mar-28		Apr-28		May-28		Jun-28		Jul-28		Aug-28		Sep-28		Oct-28		Nov-28		Dec-28		Jan-29		Feb-29		Mar-29		Apr-29		May-29		Jun-29		Jul-29		Aug-29		Sep-29		Oct-29		Nov-29		Dec-29



						Huishouden en onttrekkingen

						Netto privéuitgaven		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Overige netto privéinkomsten		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Nodig voor huishouden uit onderneming		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Eigen belastingreservering privé		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Totale gewenste privébijdrage		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Automatische privéonttrekking		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–





						Extra onttrekking of dividend		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Totale onttrekking uit bedrijfskas		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–
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Financiering



						Stap 5 | Hoe betaalt u het plan?

						Uw onderneming

						Scenario		Basis



						Vul eigen geld en leningen apart in. Type 1 is eigen inbreng; type 2 is een lening. Bij een lening vult u ook rente en resterende aflosmaanden in.		Vul eigen geld en leningen apart in. Type 1 is eigen inbreng; type 2 is een lening. Bij een lening vult u ook rente en resterende aflosmaanden in.		Vul eigen geld en leningen apart in. Type 1 is eigen inbreng; type 2 is een lening. Bij een lening vult u ook rente en resterende aflosmaanden in.		Vul eigen geld en leningen apart in. Type 1 is eigen inbreng; type 2 is een lening. Bij een lening vult u ook rente en resterende aflosmaanden in.		Vul eigen geld en leningen apart in. Type 1 is eigen inbreng; type 2 is een lening. Bij een lening vult u ook rente en resterende aflosmaanden in.		Vul eigen geld en leningen apart in. Type 1 is eigen inbreng; type 2 is een lening. Bij een lening vult u ook rente en resterende aflosmaanden in.		Vul eigen geld en leningen apart in. Type 1 is eigen inbreng; type 2 is een lening. Bij een lening vult u ook rente en resterende aflosmaanden in.		Vul eigen geld en leningen apart in. Type 1 is eigen inbreng; type 2 is een lening. Bij een lening vult u ook rente en resterende aflosmaanden in.		Vul eigen geld en leningen apart in. Type 1 is eigen inbreng; type 2 is een lening. Bij een lening vult u ook rente en resterende aflosmaanden in.		Vul eigen geld en leningen apart in. Type 1 is eigen inbreng; type 2 is een lening. Bij een lening vult u ook rente en resterende aflosmaanden in.		Vul eigen geld en leningen apart in. Type 1 is eigen inbreng; type 2 is een lening. Bij een lening vult u ook rente en resterende aflosmaanden in.

						Maand 0 is alleen voor bestaande leningen. Status Beoogd betekent dat financiering nog niet bevestigd is.		Maand 0 is alleen voor bestaande leningen. Status Beoogd betekent dat financiering nog niet bevestigd is.		Maand 0 is alleen voor bestaande leningen. Status Beoogd betekent dat financiering nog niet bevestigd is.		Maand 0 is alleen voor bestaande leningen. Status Beoogd betekent dat financiering nog niet bevestigd is.		Maand 0 is alleen voor bestaande leningen. Status Beoogd betekent dat financiering nog niet bevestigd is.		Maand 0 is alleen voor bestaande leningen. Status Beoogd betekent dat financiering nog niet bevestigd is.		Maand 0 is alleen voor bestaande leningen. Status Beoogd betekent dat financiering nog niet bevestigd is.		Maand 0 is alleen voor bestaande leningen. Status Beoogd betekent dat financiering nog niet bevestigd is.		Maand 0 is alleen voor bestaande leningen. Status Beoogd betekent dat financiering nog niet bevestigd is.		Maand 0 is alleen voor bestaande leningen. Status Beoogd betekent dat financiering nog niet bevestigd is.		Maand 0 is alleen voor bestaande leningen. Status Beoogd betekent dat financiering nog niet bevestigd is.

						Financieringsbron		Type 1 of 2		Bedrag		Ontvangstmaand		Rente per jaar		Aflosmaanden		Uitstel maanden		Meerekenen 1 of 0		Status		Bron of afspraak		Ongeldige invoer

						–		1		–		1		0.0%		1		–		1		Beoogd		–		–

						–		2		–		1		0.0%		36		–		1		Beoogd		–		–

						–		2		–		0		0.0%		36		–		1		Beoogd		–		–

						–		2		–		1		0.0%		36		–		1		Beoogd		–		–

						–		2		–		1		0.0%		36		–		1		Beoogd		–		–

						–		2		–		1		0.0%		36		–		1		Beoogd		–		–

						–		2		–		1		0.0%		36		–		1		Beoogd		–		–

						–		2		–		1		0.0%		36		–		1		Beoogd		–		–

						Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.

						Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.		Vul alleen geldbedragen in. Inbreng in natura kan geen facturen betalen. Een beoogde lening telt wel in de planning mee; toets of die daadwerkelijk beschikbaar komt.

						Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.

						Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.		Uitstel van aflossing of een bron tijdelijk uitschakelen? Open + boven de kolommen. Zonder uitstel start aflossing in de ontvangstmaand.





						Extra details: zie de uitleg op Start										1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12		13		14		15		16		17		18		19		20		21		22		23		24		25		26		27		28		29		30		31		32		33		34		35		36

						In euro tenzij anders vermeld		Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3				Jan-27		Feb-27		Mar-27		Apr-27		May-27		Jun-27		Jul-27		Aug-27		Sep-27		Oct-27		Nov-27		Dec-27		Jan-28		Feb-28		Mar-28		Apr-28		May-28		Jun-28		Jul-28		Aug-28		Sep-28		Oct-28		Nov-28		Dec-28		Jan-29		Feb-29		Mar-29		Apr-29		May-29		Jun-29		Jul-29		Aug-29		Sep-29		Oct-29		Nov-29		Dec-29



						Financiering en terugbetaling

						Beginsaldo leningen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Nieuwe leningen ontvangen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Rentelasten en rentebetaling		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aflossing leningen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Eindsaldo leningen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Eigen inbreng ontvangen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Rente en aflossing samen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–













						Bron 1 beginsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 1 lening ontvangen										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 1 rentelast										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 1 aflossing										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 1 eindsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 2 beginsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 2 lening ontvangen										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 2 rentelast										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 2 aflossing										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 2 eindsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 3 beginsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 3 lening ontvangen										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 3 rentelast										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 3 aflossing										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 3 eindsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 4 beginsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 4 lening ontvangen										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 4 rentelast										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 4 aflossing										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 4 eindsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 5 beginsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 5 lening ontvangen										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 5 rentelast										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 5 aflossing										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 5 eindsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 6 beginsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 6 lening ontvangen										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 6 rentelast										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 6 aflossing										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 6 eindsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 7 beginsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 7 lening ontvangen										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 7 rentelast										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 7 aflossing										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 7 eindsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 8 beginsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 8 lening ontvangen										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 8 rentelast										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 8 aflossing										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bron 8 eindsaldo lening										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–









						Aflossing is lineair. Rente loopt over het saldo bij begin plus nieuwe opname; de eerste aflossing is in de ontvangstmaand plus uitstel.

						Bij een bestaande lening starten aflossingen in planmaand 1 plus uitstel. Voer de resterende aflosmaanden in.

						Status Beoogd kan wel in de planning meetellen; Controle markeert dit bedrag als nog niet bevestigd.



















































































FirmFocus | Financiële wizard	&P / &N




Investeringen



						Stap 4 | Wat moet u aanschaffen?

						Uw onderneming

						Scenario		Basis



						Vul de aanschafprijs exclusief btw in. Controleer btw en aftrekdeel. Kies de betaalmaand, de maand van ingebruikname en de gebruiksduur in maanden.		Vul de aanschafprijs exclusief btw in. Controleer btw en aftrekdeel. Kies de betaalmaand, de maand van ingebruikname en de gebruiksduur in maanden.		Vul de aanschafprijs exclusief btw in. Controleer btw en aftrekdeel. Kies de betaalmaand, de maand van ingebruikname en de gebruiksduur in maanden.		Vul de aanschafprijs exclusief btw in. Controleer btw en aftrekdeel. Kies de betaalmaand, de maand van ingebruikname en de gebruiksduur in maanden.		Vul de aanschafprijs exclusief btw in. Controleer btw en aftrekdeel. Kies de betaalmaand, de maand van ingebruikname en de gebruiksduur in maanden.		Vul de aanschafprijs exclusief btw in. Controleer btw en aftrekdeel. Kies de betaalmaand, de maand van ingebruikname en de gebruiksduur in maanden.		Vul de aanschafprijs exclusief btw in. Controleer btw en aftrekdeel. Kies de betaalmaand, de maand van ingebruikname en de gebruiksduur in maanden.		Vul de aanschafprijs exclusief btw in. Controleer btw en aftrekdeel. Kies de betaalmaand, de maand van ingebruikname en de gebruiksduur in maanden.		Vul de aanschafprijs exclusief btw in. Controleer btw en aftrekdeel. Kies de betaalmaand, de maand van ingebruikname en de gebruiksduur in maanden.		Vul de aanschafprijs exclusief btw in. Controleer btw en aftrekdeel. Kies de betaalmaand, de maand van ingebruikname en de gebruiksduur in maanden.		Vul de aanschafprijs exclusief btw in. Controleer btw en aftrekdeel. Kies de betaalmaand, de maand van ingebruikname en de gebruiksduur in maanden.		Vul de aanschafprijs exclusief btw in. Controleer btw en aftrekdeel. Kies de betaalmaand, de maand van ingebruikname en de gebruiksduur in maanden.		Vul de aanschafprijs exclusief btw in. Controleer btw en aftrekdeel. Kies de betaalmaand, de maand van ingebruikname en de gebruiksduur in maanden.

						Maand 1 is uw eerste planmaand; maand 36 uw laatste. Een gebruiksduur van 60 maanden betekent 5 jaar.		Maand 1 is uw eerste planmaand; maand 36 uw laatste. Een gebruiksduur van 60 maanden betekent 5 jaar.		Maand 1 is uw eerste planmaand; maand 36 uw laatste. Een gebruiksduur van 60 maanden betekent 5 jaar.		Maand 1 is uw eerste planmaand; maand 36 uw laatste. Een gebruiksduur van 60 maanden betekent 5 jaar.		Maand 1 is uw eerste planmaand; maand 36 uw laatste. Een gebruiksduur van 60 maanden betekent 5 jaar.		Maand 1 is uw eerste planmaand; maand 36 uw laatste. Een gebruiksduur van 60 maanden betekent 5 jaar.		Maand 1 is uw eerste planmaand; maand 36 uw laatste. Een gebruiksduur van 60 maanden betekent 5 jaar.		Maand 1 is uw eerste planmaand; maand 36 uw laatste. Een gebruiksduur van 60 maanden betekent 5 jaar.		Maand 1 is uw eerste planmaand; maand 36 uw laatste. Een gebruiksduur van 60 maanden betekent 5 jaar.		Maand 1 is uw eerste planmaand; maand 36 uw laatste. Een gebruiksduur van 60 maanden betekent 5 jaar.		Maand 1 is uw eerste planmaand; maand 36 uw laatste. Een gebruiksduur van 60 maanden betekent 5 jaar.		Maand 1 is uw eerste planmaand; maand 36 uw laatste. Een gebruiksduur van 60 maanden betekent 5 jaar.		Maand 1 is uw eerste planmaand; maand 36 uw laatste. Een gebruiksduur van 60 maanden betekent 5 jaar.

						Investering		Bedrag ex btw		Btw tarief		Aftrekdeel btw		Betaalmaand		In gebruik maand		Levensduur maanden		Restwaarde		Activeren bedrag		Betaling incl btw		Aftrekbare btw		Ongeldige invoer		Bron of offerte

						–		–		21.0%		100.0%		1		1		60		–		–		–		–		–		0

						–		–		21.0%		100.0%		1		1		60		–		–		–		–		–		0

						–		–		21.0%		100.0%		1		1		60		–		–		–		–		–		0

						–		–		21.0%		100.0%		1		1		60		–		–		–		–		–		0

						–		–		21.0%		100.0%		1		1		60		–		–		–		–		–		0

						–		–		21.0%		100.0%		1		1		60		–		–		–		–		–		0

						–		–		21.0%		100.0%		1		1		60		–		–		–		–		–		0

						–		–		21.0%		100.0%		1		1		60		–		–		–		–		–		0

						–		–		21.0%		100.0%		1		1		60		–		–		–		–		–		0

						–		–		21.0%		100.0%		1		1		60		–		–		–		–		–		0

						Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.

						Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.		Geen aankopen gepland? Laat bedragen leeg en ga door. Restwaarde en berekende bedragen vindt u bij + boven de kolommen.





						Extra details: zie de uitleg op Start										1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12		13		14		15		16		17		18		19		20		21		22		23		24		25		26		27		28		29		30		31		32		33		34		35		36

						In euro tenzij anders vermeld		Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3				Jan-27		Feb-27		Mar-27		Apr-27		May-27		Jun-27		Jul-27		Aug-27		Sep-27		Oct-27		Nov-27		Dec-27		Jan-28		Feb-28		Mar-28		Apr-28		May-28		Jun-28		Jul-28		Aug-28		Sep-28		Oct-28		Nov-28		Dec-28		Jan-29		Feb-29		Mar-29		Apr-29		May-29		Jun-29		Jul-29		Aug-29		Sep-29		Oct-29		Nov-29		Dec-29



						Investeringen en afschrijving

						Totale afschrijving		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Boekwaarde vaste activa einde maand		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Nieuwe activa in gebruik genomen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Investeringen betaald inclusief btw		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aftrekbare btw investeringen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Vooruitbetaald of nog te betalen investering		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–















						Investering 1 afschrijving										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Investering 2 afschrijving										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Investering 3 afschrijving										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Investering 4 afschrijving										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Investering 5 afschrijving										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Investering 6 afschrijving										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Investering 7 afschrijving										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Investering 8 afschrijving										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Investering 9 afschrijving										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Investering 10 afschrijving										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Afschrijving bestaande activa										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–







						Positief bij vooruitbetaling, negatief als activa al in gebruik zijn maar nog niet betaald. Btw volgt de betaalmaand.

						Restwaarden zijn bedragen in de geactiveerde kostprijs. Verkoop of afwaardering van activa is niet opgenomen.

















































































































































FirmFocus | Financiële wizard	&P / &N




Kosten



						Stap 3 | Wat kost uw bedrijf?

						Uw onderneming

						Scenario		Basis



						Vul maandkosten in voor jaar 1, 2 én 3. Blijft een bedrag gelijk? Vul het in alle drie de jaren in. Houd directe inkoop uit stap 2 buiten deze tabel.		Vul maandkosten in voor jaar 1, 2 én 3. Blijft een bedrag gelijk? Vul het in alle drie de jaren in. Houd directe inkoop uit stap 2 buiten deze tabel.		Vul maandkosten in voor jaar 1, 2 én 3. Blijft een bedrag gelijk? Vul het in alle drie de jaren in. Houd directe inkoop uit stap 2 buiten deze tabel.		Vul maandkosten in voor jaar 1, 2 én 3. Blijft een bedrag gelijk? Vul het in alle drie de jaren in. Houd directe inkoop uit stap 2 buiten deze tabel.		Vul maandkosten in voor jaar 1, 2 én 3. Blijft een bedrag gelijk? Vul het in alle drie de jaren in. Houd directe inkoop uit stap 2 buiten deze tabel.		Vul maandkosten in voor jaar 1, 2 én 3. Blijft een bedrag gelijk? Vul het in alle drie de jaren in. Houd directe inkoop uit stap 2 buiten deze tabel.		Vul maandkosten in voor jaar 1, 2 én 3. Blijft een bedrag gelijk? Vul het in alle drie de jaren in. Houd directe inkoop uit stap 2 buiten deze tabel.		Vul maandkosten in voor jaar 1, 2 én 3. Blijft een bedrag gelijk? Vul het in alle drie de jaren in. Houd directe inkoop uit stap 2 buiten deze tabel.		Vul maandkosten in voor jaar 1, 2 én 3. Blijft een bedrag gelijk? Vul het in alle drie de jaren in. Houd directe inkoop uit stap 2 buiten deze tabel.		Vul maandkosten in voor jaar 1, 2 én 3. Blijft een bedrag gelijk? Vul het in alle drie de jaren in. Houd directe inkoop uit stap 2 buiten deze tabel.

						Eenmalige kosten? Zet startmaand en eindmaand gelijk. Bij personeel horen ook werkgeverslasten.		Eenmalige kosten? Zet startmaand en eindmaand gelijk. Bij personeel horen ook werkgeverslasten.		Eenmalige kosten? Zet startmaand en eindmaand gelijk. Bij personeel horen ook werkgeverslasten.		Eenmalige kosten? Zet startmaand en eindmaand gelijk. Bij personeel horen ook werkgeverslasten.		Eenmalige kosten? Zet startmaand en eindmaand gelijk. Bij personeel horen ook werkgeverslasten.		Eenmalige kosten? Zet startmaand en eindmaand gelijk. Bij personeel horen ook werkgeverslasten.		Eenmalige kosten? Zet startmaand en eindmaand gelijk. Bij personeel horen ook werkgeverslasten.		Eenmalige kosten? Zet startmaand en eindmaand gelijk. Bij personeel horen ook werkgeverslasten.		Eenmalige kosten? Zet startmaand en eindmaand gelijk. Bij personeel horen ook werkgeverslasten.		Eenmalige kosten? Zet startmaand en eindmaand gelijk. Bij personeel horen ook werkgeverslasten.

						Kostenpost		Maand jaar 1		Maand jaar 2		Maand jaar 3		Btw tarief		Aftrekdeel btw		Startmaand		Eindmaand		Groep 1 personeel 2 overig		Bron of offerte

						Personeel inclusief werkgeverslasten		–		–		–		0.0%		100.0%		1		36		1		–

						Ondernemerssalaris waar relevant		–		–		–		0.0%		100.0%		1		36		1		–

						Huisvesting		–		–		–		21.0%		100.0%		1		36		2		–

						Energie		–		–		–		21.0%		100.0%		1		36		2		–

						Marketing en verkoop		–		–		–		21.0%		100.0%		1		36		2		–

						Vervoer en logistiek		–		–		–		21.0%		100.0%		1		36		2		–

						ICT en software		–		–		–		21.0%		100.0%		1		36		2		–

						Administratie en advies		–		–		–		21.0%		100.0%		1		36		2		–

						Verzekeringen		–		–		–		0.0%		100.0%		1		36		2		–

						Overige vaste bedrijfskosten		–		–		–		21.0%		100.0%		1		36		2		–



						Eenmalige kosten: zet start en eind op dezelfde maand. Vaste kosten en andere variabele kosten worden in hun eigen maand betaald.





						Extra details: zie de uitleg op Start										1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12		13		14		15		16		17		18		19		20		21		22		23		24		25		26		27		28		29		30		31		32		33		34		35		36

						In euro tenzij anders vermeld		Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3				Jan-27		Feb-27		Mar-27		Apr-27		May-27		Jun-27		Jul-27		Aug-27		Sep-27		Oct-27		Nov-27		Dec-27		Jan-28		Feb-28		Mar-28		Apr-28		May-28		Jun-28		Jul-28		Aug-28		Sep-28		Oct-28		Nov-28		Dec-28		Jan-29		Feb-29		Mar-29		Apr-29		May-29		Jun-29		Jul-29		Aug-29		Sep-29		Oct-29		Nov-29		Dec-29



						Bedrijfskosten

						Personeel en ondernemerssalaris		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Overige vaste bedrijfskosten		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Overige variabele kosten		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Totale bedrijfskosten exclusief afschrijving		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aftrekbare btw bedrijfskosten		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Overige opbrengsten direct ontvangen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Betaling bedrijfskosten inclusief btw		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–













						Personeel inclusief werkgeverslasten										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Ondernemerssalaris waar relevant										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Huisvesting										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Energie										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Marketing en verkoop										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Vervoer en logistiek										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						ICT en software										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Administratie en advies										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Verzekeringen										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Overige vaste bedrijfskosten										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–







						Personeel inclusief werkgeverslasten aftrekbare btw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Ondernemerssalaris waar relevant aftrekbare btw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Huisvesting aftrekbare btw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Energie aftrekbare btw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Marketing en verkoop aftrekbare btw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Vervoer en logistiek aftrekbare btw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						ICT en software aftrekbare btw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Administratie en advies aftrekbare btw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Verzekeringen aftrekbare btw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Overige vaste bedrijfskosten aftrekbare btw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–







						Overige opbrengsten zijn zonder btw en worden in de ingevoerde maand volledig ontvangen en als opbrengst verantwoord.



























































































































FirmFocus | Financiële wizard	&P / &N




Omzet



						Stap 2 | Wat gaat u verkopen?

						Uw onderneming

						Scenario		Basis



						Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.		Gebruik één regel per product, dienst of omzetstroom. Vul het aantal voor HEEL jaar 1 in, daarna de prijs en directe kosten per eenheid. Directe kosten ontbreken? Vul 0 in.

						Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.		Voorbeeld: 100 opdrachten per maand betekent 1.200 per jaar. Prijs en directe kosten zijn exclusief aftrekbare btw.

						Omzetstroom		Afzet jaar 1		Afzetgroei jaar 2		Afzetgroei jaar 3		Prijs jaar 1		Prijsgroei jaar 2		Prijsgroei jaar 3		Directe kosten per stuk		Kostengroei jaar 2		Kostengroei jaar 3		Btw verkoop		Btw inkoop		Aftrekdeel btw		Aanvullen?		Bron of offerte

						–				0.0%		0.0%		€ 0.00		0.0%		0.0%		€ 0.00		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%		–		0

						–				0.0%		0.0%		€ 0.00		0.0%		0.0%		€ 0.00		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%		–		0

						–				0.0%		0.0%		€ 0.00		0.0%		0.0%		€ 0.00		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%		–		0

						–				0.0%		0.0%		€ 0.00		0.0%		0.0%		€ 0.00		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%		–		0

						–				0.0%		0.0%		€ 0.00		0.0%		0.0%		€ 0.00		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%		–		0

						–				0.0%		0.0%		€ 0.00		0.0%		0.0%		€ 0.00		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%		–		0

						Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.

						Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.		Standaard btw: 21% verkoop en inkoop, volledig aftrekbaar. Controleer dit! Met + boven de kolommen past u btw en groei aan.

						Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.		Seizoenverdeling • open + naast de rijen als uw omzet niet gelijkmatig over het jaar valt.

						Seizoensverdeling per planmaand		Maand 1		Maand 2		Maand 3		Maand 4		Maand 5		Maand 6		Maand 7		Maand 8		Maand 9		Maand 10		Maand 11		Maand 12		Totaal

								8.3%		8.3%		8.3%		8.3%		8.3%		8.3%		8.3%		8.3%		8.3%		8.3%		8.3%		8.3%		100.0%



						De twaalf gewichten tellen op tot 100%. Per jaar geldt dezelfde verdeling; groei en scenarios staan daar los van.



						Extra details: zie de uitleg op Start										1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12		13		14		15		16		17		18		19		20		21		22		23		24		25		26		27		28		29		30		31		32		33		34		35		36

						In euro tenzij anders vermeld		Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3				Jan-27		Feb-27		Mar-27		Apr-27		May-27		Jun-27		Jul-27		Aug-27		Sep-27		Oct-27		Nov-27		Dec-27		Jan-28		Feb-28		Mar-28		Apr-28		May-28		Jun-28		Jul-28		Aug-28		Sep-28		Oct-28		Nov-28		Dec-28		Jan-29		Feb-29		Mar-29		Apr-29		May-29		Jun-29		Jul-29		Aug-29		Sep-29		Oct-29		Nov-29		Dec-29



						Omzet en directe kosten

						Omzet exclusief btw		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Directe kosten inclusief niet aftrekbare btw		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Brutowinst		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Brutomarge		n.a.		n.a.		n.a.				n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.

						Btw op verkoopfacturen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aftrekbare btw bij directe kosten		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Facturen aan klanten inclusief btw		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aftrekbare btw als deel directe kosten										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Actieve klanttermijn in dagen										30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30		30

						Hele maanden tot klantbetaling										1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1		1

						Deel in de volgende maand										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–















						Aanbod 1 aantal										0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

						Aanbod 1 prijs										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 1 omzet										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 1 directe kosten										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 1 inkoopbtw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 2 aantal										0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

						Aanbod 2 prijs										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 2 omzet										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 2 directe kosten										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 2 inkoopbtw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 3 aantal										0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

						Aanbod 3 prijs										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 3 omzet										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 3 directe kosten										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 3 inkoopbtw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 4 aantal										0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

						Aanbod 4 prijs										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 4 omzet										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 4 directe kosten										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 4 inkoopbtw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 5 aantal										0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

						Aanbod 5 prijs										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 5 omzet										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 5 directe kosten										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 5 inkoopbtw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 6 aantal										0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

						Aanbod 6 prijs										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 6 omzet										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 6 directe kosten										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aanbod 6 inkoopbtw										–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–









































































































						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						0				0		0		0		0		0		0		0		0		0.21		0.21		1		0		0

						Aanbod 7 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 7 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 7 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 7 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 7 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 8 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 8 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 8 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 8 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 8 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 9 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 9 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 9 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 9 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 9 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 10 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 10 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 10 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 10 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 10 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 11 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 11 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 11 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 11 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 11 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 12 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 12 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 12 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 12 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 12 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 13 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 13 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 13 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 13 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 13 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 14 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 14 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 14 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 14 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 14 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 15 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 15 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 15 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 15 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 15 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 16 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 16 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 16 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 16 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 16 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 17 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 17 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 17 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 17 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 17 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 18 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 18 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 18 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 18 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 18 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 19 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 19 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 19 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 19 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 19 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 20 aantal										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 20 prijs										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 20 omzet										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 20 directe kosten										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

						Aanbod 20 inkoopbtw										0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0
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						Stap 1 | Uw uitgangspunten

						Vul de gele cellen in. Blauwe tekst is invoer; groene tekst verwijst naar een ander tabblad.

						Scenariokeuze		1				Basis				1 basis   2 tegenvallend   3 gunstig



						Vul eerst naam en startmaand in. Controleer daarna de betaaltermijnen en de keuzes voor belasting en privé. Laat het scenario voorlopig op 1 (Basis).		Vul eerst naam en startmaand in. Controleer daarna de betaaltermijnen en de keuzes voor belasting en privé. Laat het scenario voorlopig op 1 (Basis).		Vul eerst naam en startmaand in. Controleer daarna de betaaltermijnen en de keuzes voor belasting en privé. Laat het scenario voorlopig op 1 (Basis).		Vul eerst naam en startmaand in. Controleer daarna de betaaltermijnen en de keuzes voor belasting en privé. Laat het scenario voorlopig op 1 (Basis).

						Een starter laat de beginbalans op nul. Voor een bestaand bedrijf opent u + bij Beginbalans.		Een starter laat de beginbalans op nul. Voor een bestaand bedrijf opent u + bij Beginbalans.		Een starter laat de beginbalans op nul. Voor een bestaand bedrijf opent u + bij Beginbalans.		Een starter laat de beginbalans op nul. Voor een bestaand bedrijf opent u + bij Beginbalans.

						BASIS | eerst deze keuzes										Welke instelling past bij u?		Welke instelling past bij u?		Welke instelling past bij u?		Welke instelling past bij u?		Welke instelling past bij u?		Welke instelling past bij u?		Welke instelling past bij u?

						Naam van de onderneming		Uw onderneming								Welke instelling past bij u?		Welke instelling past bij u?		Welke instelling past bij u?		Welke instelling past bij u?		Welke instelling past bij u?		Welke instelling past bij u?		Welke instelling past bij u?

						Startdatum eerste planmaand		01-01-2027								Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.

						Btw betaling 1 maand  2 kwartaal		2								Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.

						Belasting in bedrijf? 1 ja / 0 nee		0								Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.

						Privé uit bedrijfskas? 1 ja / 0 nee		1								Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.

						Minimale gewenste kasbuffer		–								Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.

						Betaaltermijn klanten in dagen		30								Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.		Eenmanszaak/vof: begin meestal met belasting in bedrijf 0 en privé uit bedrijfskas 1.

BV: gebruik belasting in bedrijf 1 en automatische privé 0. Voer ondernemerssalaris bij Kosten in. Vul zelf de effectieve raming voor resultaatbelasting in.

						Betaaltermijn directe inkoop in dagen		30

						Voorraad directe kosten in dagen		–								Extra instellingen openen? Kies Controleren > Beveiliging blad opheffen (geen wachtwoord) en open +. Beveilig het blad weer zodra u klaar bent.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.

						Overige variabele kosten als deel omzet		0.0%								Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.

						Btw op overige variabele kosten		21.0%								Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.

						Aftrekbaar deel van die btw		100.0%								Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.		Bij + naast de rijen vindt u voorraad en variabele kosten, de beginbalans en de scenariofactoren. Uw cijfers blijven aanwezig als u een onderdeel dichtklapt.

						Meer instellingen • open + voor voorraad en variabele kosten

						Beginbalans • bestaand bedrijf? Open +

						Maandberekening • open + als u de uitwerking wilt zien		–								Een starter laat de beginbalans op nul. Een bestaand bedrijf vult alle relevante openingsposten in.

						Voorraad bij begin tegen kostprijs		–

						Boekwaarde bestaande vaste activa		–								Bestaande activa worden lineair afgeschreven over de resterende maanden, vanaf planmaand 1.

						Restwaarde bestaande activa		–

						Resterende afschrijvingsmaanden		60

						Eigen vermogen bij begin		–								Eigen vermogen is invoer, geen sluitpost. Controle toont een onjuiste beginbalans.

						Btw saldo begin positief te betalen		–								Een negatief btw saldo is nog te ontvangen btw. Beginbelasting kan ook negatief zijn.

						Resultaatbelasting begin te betalen		–



						Begindebiteuren ontvangen in maand 1		–								Begindebiteuren en begincrediteuren zijn inclusief btw. Verdeel hun ontvangst of betaling over maand 1 tot 3.

						Begindebiteuren ontvangen in maand 2		–

						Begindebiteuren ontvangen in maand 3		–

						Begincrediteuren betalen in maand 1		–								Bestaande leningen voert u bij Financiering in met ontvangstmaand 0.

						Begincrediteuren betalen in maand 2		–

						Begincrediteuren betalen in maand 3		–



						Instellingen per planjaar		Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3

						Effectieve raming resultaatbelasting		0.0%		0.0%		0.0%				Bij een eenmanszaak staat belasting in onderneming op 0. Privé bevat uw eigen belastingreservering.



						Branchebrutomarge optioneel										Vul uitsluitend een passende branchevergelijking in met dezelfde definitie van brutomarge.



						Scenariofactoren • optioneel, open +



						Afzetfactor actief		1.00×		1.00×		1.00×				Scenarios wijzigen dezelfde prognose. Vergelijk uitkomsten door de centrale selector te wijzigen.

						Basis		1.00×		1.00×		1.00×				De standaardfactoren zijn aanpasbare gevoeligheden, geen voorspelling voor uw bedrijf.

						Tegenvallend		0.80×		0.85×		0.90×

						Gunstig		1.15×		1.15×		1.15×





						Prijsfactor actief		1.00×		1.00×		1.00×				Factor 1,00 betekent geen afwijking. Jaar 2 en 3 gebruiken hun eigen scenariofactoren.

						Basis		1.00×		1.00×		1.00×

						Tegenvallend		0.95×		0.95×		0.95×

						Gunstig		1.02×		1.02×		1.02×





						Factor directe kosten per eenheid actief		1.00×		1.00×		1.00×

						Basis		1.00×		1.00×		1.00×

						Tegenvallend		1.10×		1.10×		1.10×

						Gunstig		0.98×		0.98×		0.98×





						Factor vaste kosten inclusief personeel actief		1.00×		1.00×		1.00×

						Basis		1.00×		1.00×		1.00×

						Tegenvallend		1.00×		1.00×		1.00×

						Gunstig		1.05×		1.05×		1.05×





						Extra betaaltermijn klanten in dagen actief		0		0		0				Extra dagen komen boven op de normale klanttermijn. Alleen het geselecteerde scenario telt mee.

						Basis		–		–		–

						Tegenvallend		15		15		15

						Gunstig		–		–		–









						Bronnen en onderbouwing



						Bron van de structuur: financiële hoofdstukken van de FirmFocus ondernemingsplan template.

						Noteer uw bron of offerte bij elke ingevulde omzet, kosten, investering en financieringsregel.

						Branchecijfers: https://www.firmfocus.biz/NL/BI/vind-bedrijfstak

						Btw: https://www.belastingdienst.nl/wps/wcm/connect/nl/btw/btw

						Kasstromen: https://www.kvk.nl/geldzaken/liquiditeitsbegroting/





















































































FirmFocus | Financiële wizard	&P / &N




Start





						Uw financieel plan · negen duidelijke stappen		Uw financieel plan · negen duidelijke stappen		Uw financieel plan · negen duidelijke stappen		Uw financieel plan · negen duidelijke stappen		Uw financieel plan · negen duidelijke stappen		Uw financieel plan · negen duidelijke stappen





						Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.

						Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.

						Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.		Werk van boven naar beneden. Vul alleen de gele velden in. Op ieder formulier staat wat u moet invullen en wat u leeg kunt laten. U kunt tussendoor opslaan en later verdergaan.



						1. Uw bedrijf		Naam, startmaand, rechtsvorm en betaaltermijnen.		Naam, startmaand, rechtsvorm en betaaltermijnen.		Naam, startmaand, rechtsvorm en betaaltermijnen.

								Naam, startmaand, rechtsvorm en betaaltermijnen.		Naam, startmaand, rechtsvorm en betaaltermijnen.		Naam, startmaand, rechtsvorm en betaaltermijnen.



						2. Uw verkoop		Twintig regels. Kies maandbedrag, jaarbedrag of aantal × prijs.		Twintig regels. Kies maandbedrag, jaarbedrag of aantal × prijs.		Twintig regels. Kies maandbedrag, jaarbedrag of aantal × prijs.

								Twintig regels. Kies maandbedrag, jaarbedrag of aantal × prijs.		Twintig regels. Kies maandbedrag, jaarbedrag of aantal × prijs.		Twintig regels. Kies maandbedrag, jaarbedrag of aantal × prijs.



						3. Uw verkoopmaanden		Alle twaalf maanden zichtbaar. Gelijk per maand is de standaard.		Alle twaalf maanden zichtbaar. Gelijk per maand is de standaard.		Alle twaalf maanden zichtbaar. Gelijk per maand is de standaard.

								Alle twaalf maanden zichtbaar. Gelijk per maand is de standaard.		Alle twaalf maanden zichtbaar. Gelijk per maand is de standaard.		Alle twaalf maanden zichtbaar. Gelijk per maand is de standaard.



						4. Uw bedrijfskosten		Maandkosten voor jaar 1. Jaar 2 en 3 volgen automatisch.		Maandkosten voor jaar 1. Jaar 2 en 3 volgen automatisch.		Maandkosten voor jaar 1. Jaar 2 en 3 volgen automatisch.

								Maandkosten voor jaar 1. Jaar 2 en 3 volgen automatisch.		Maandkosten voor jaar 1. Jaar 2 en 3 volgen automatisch.		Maandkosten voor jaar 1. Jaar 2 en 3 volgen automatisch.



						5. Uw aankopen		Bedrag, betaalmoment en gebruiksduur. Geen aankopen? Sla over.		Bedrag, betaalmoment en gebruiksduur. Geen aankopen? Sla over.		Bedrag, betaalmoment en gebruiksduur. Geen aankopen? Sla over.

								Bedrag, betaalmoment en gebruiksduur. Geen aankopen? Sla over.		Bedrag, betaalmoment en gebruiksduur. Geen aankopen? Sla over.		Bedrag, betaalmoment en gebruiksduur. Geen aankopen? Sla over.



						6. Uw financiering		Eigen geld en leningen. Gebruik woorden in plaats van codes.		Eigen geld en leningen. Gebruik woorden in plaats van codes.		Eigen geld en leningen. Gebruik woorden in plaats van codes.

								Eigen geld en leningen. Gebruik woorden in plaats van codes.		Eigen geld en leningen. Gebruik woorden in plaats van codes.		Eigen geld en leningen. Gebruik woorden in plaats van codes.



						7. Uw privébudget		Wat heeft uw huishouden netto per maand nodig?		Wat heeft uw huishouden netto per maand nodig?		Wat heeft uw huishouden netto per maand nodig?

								Wat heeft uw huishouden netto per maand nodig?		Wat heeft uw huishouden netto per maand nodig?		Wat heeft uw huishouden netto per maand nodig?



						8. Uw uitkomsten		Bekijk winst én geld op de bank. Test een tegenvallend scenario.		Bekijk winst én geld op de bank. Test een tegenvallend scenario.		Bekijk winst én geld op de bank. Test een tegenvallend scenario.

								Bekijk winst én geld op de bank. Test een tegenvallend scenario.		Bekijk winst én geld op de bank. Test een tegenvallend scenario.		Bekijk winst én geld op de bank. Test een tegenvallend scenario.



						9. Uw laatste controle		Volg meldingen op en licht uw financiële plan toe in Word.		Volg meldingen op en licht uw financiële plan toe in Word.		Volg meldingen op en licht uw financiële plan toe in Word.

								Volg meldingen op en licht uw financiële plan toe in Word.		Volg meldingen op en licht uw financiële plan toe in Word.		Volg meldingen op en licht uw financiële plan toe in Word.







						De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.

						De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.

						De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.		De gewone invoer en alle seizoensmaanden zijn zichtbaar en bewerkbaar zonder beveiliging op te heffen. Extra en Verkoop extra bevatten optionele instellingen. De rekenbladen staan buiten de invulroute; de financiële overzichten blijven beschikbaar.



						Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.

						Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.

						Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.		Klaar? Bewaar uw Excel en neem de gecontroleerde uitkomsten over in Word. De ingesloten werkmap en de losse Excel zijn aparte kopieën. Kies één werkversie.

















































































































































































































































































FirmFocus | Financiële wizard	&P / &N


Open stap 1

#'Bedrijf'!C3Open stap 2

#'Verkoop'!C3Open stap 3

#'Seizoen'!C3Open stap 4

#'Uitgaven'!C3Open stap 5

#'Aankopen'!C3Open stap 6

#'Geld'!C3Open stap 7

#'Huishouden'!C3Open stap 8

#'Overzicht'!C3Open stap 9

#'Controle'!C3

Bedrijf





						1 van 9 · Uw bedrijf		1 van 9 · Uw bedrijf		1 van 9 · Uw bedrijf		1 van 9 · Uw bedrijf		1 van 9 · Uw bedrijf		1 van 9 · Uw bedrijf





						Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.

						Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.

						Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.		Begin met uw naam en startmaand. Kies de rechtsvorm en betaaltermijnen. Laat het scenario op Basis staan. Gele velden kunt u aanpassen; de korte uitleg staat ernaast.

						Welk scenario bekijkt u?		Basis				Begin met Basis. Test later ook Tegenvallend.		Begin met Basis. Test later ook Tegenvallend.		Begin met Basis. Test later ook Tegenvallend.

						Naam van uw bedrijf		Uw onderneming				Deze naam komt op uw overzichten.		Deze naam komt op uw overzichten.		Deze naam komt op uw overzichten.

						Eerste maand van uw plan		01-01-2027				Vul een datum in, bijvoorbeeld 01-01-2027.		Vul een datum in, bijvoorbeeld 01-01-2027.		Vul een datum in, bijvoorbeeld 01-01-2027.

						Rechtsvorm		Eenmanszaak / vof				Stuurt de instellingen voor belasting en privé.		Stuurt de instellingen voor belasting en privé.		Stuurt de instellingen voor belasting en privé.

						Hoe vaak rekent u btw af?		Per kwartaal				Btw wordt in de volgende maand betaald of terugontvangen.		Btw wordt in de volgende maand betaald of terugontvangen.		Btw wordt in de volgende maand betaald of terugontvangen.

						Gewenste ondergrens op uw bank		–				Uw minimale kasbuffer in euro. Geen gekozen buffer? Vul 0 in.		Uw minimale kasbuffer in euro. Geen gekozen buffer? Vul 0 in.		Uw minimale kasbuffer in euro. Geen gekozen buffer? Vul 0 in.

						Klant betaalt na hoeveel dagen?		30				Bij directe betaling: 0. Bij betaling na een maand: 30.		Bij directe betaling: 0. Bij betaling na een maand: 30.		Bij directe betaling: 0. Bij betaling na een maand: 30.

						U betaalt uw inkoop na hoeveel dagen?		30				Voor materialen of ingekochte diensten. 0 = direct.		Voor materialen of ingekochte diensten. 0 = direct.		Voor materialen of ingekochte diensten. 0 = direct.





						Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.

						Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.

						Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.		Bestaand bedrijf of afwijkende instellingen? Ga naar Extra. Daar vindt u de beginbalans, belastingraming en voorraad. Voor een BV moet u ook uw belastingraming en betaalplanning invullen.

































































































































































































































































































































FirmFocus | Financiële wizard	&P / &N


Extra instellingen

#'Extra'!C8← Start

#'Start'!C3← Vorige

#'Start'!C3Volgende →

#'Verkoop'!C3

Verkoop





						2 van 9 · Wat gaat u verkopen?		2 van 9 · Wat gaat u verkopen?		2 van 9 · Wat gaat u verkopen?		2 van 9 · Wat gaat u verkopen?		2 van 9 · Wat gaat u verkopen?		2 van 9 · Wat gaat u verkopen?

						Uw onderneming						Scenario		Basis



						1. Geef uw product of dienst een naam en kies Per maand, Per jaar of Aantal × prijs.
2. Vul uw omzetbedrag of aantal in. Bij Aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in.
3. Vul directe kosten in: per maand, per jaar of per stuk, passend bij uw keuze. Geen directe kosten? Vul 0 in.
Gebruik bedragen exclusief btw. Btw en groei kunt u bij Verkoop extra aanpassen.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.

						1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.

						1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.		1. Geef uw product of dienst een naam. 2. Kies hoe u wilt rekenen: per maand, per jaar of aantal × prijs. 3. Vul bedrag of aantal en directe kosten in. Bij aantal × prijs vult u ook de prijs per stuk in. Geen directe kosten? Vul 0 in.



						Product / dienst		Hoe wilt u rekenen?		Bedrag of aantal		Prijs per stuk		Directe kosten		Wat moet u nog invullen?

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								

								Per maand								





						Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.

						Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.

						Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.		Per maand: vul uw gemiddelde maandelijkse omzet en directe inkoop in. Per jaar: gebruik jaarbedragen. Aantal × prijs: vul een jaaraantal, verkoopprijs per stuk en directe kosten per stuk in. Voorbeeld: 1.200 afspraken × € 100; directe kosten € 40 per afspraak.



						Er zijn twintig regels. Gebruik één regel per productgroep of dienst met een eigen prijs en kostprijs. Ongebruikte regels blijven leeg. Groei, btw en bronnen staan bij Verkoop extra.		Er zijn twintig regels. Gebruik één regel per productgroep of dienst met een eigen prijs en kostprijs. Ongebruikte regels blijven leeg. Groei, btw en bronnen staan bij Verkoop extra.		Er zijn twintig regels. Gebruik één regel per productgroep of dienst met een eigen prijs en kostprijs. Ongebruikte regels blijven leeg. Groei, btw en bronnen staan bij Verkoop extra.		Er zijn twintig regels. Gebruik één regel per productgroep of dienst met een eigen prijs en kostprijs. Ongebruikte regels blijven leeg. Groei, btw en bronnen staan bij Verkoop extra.		Er zijn twintig regels. Gebruik één regel per productgroep of dienst met een eigen prijs en kostprijs. Ongebruikte regels blijven leeg. Groei, btw en bronnen staan bij Verkoop extra.		Er zijn twintig regels. Gebruik één regel per productgroep of dienst met een eigen prijs en kostprijs. Ongebruikte regels blijven leeg. Groei, btw en bronnen staan bij Verkoop extra.

						Er zijn twintig regels. Gebruik één regel per productgroep of dienst met een eigen prijs en kostprijs. Ongebruikte regels blijven leeg. Groei, btw en bronnen staan bij Verkoop extra.		Er zijn twintig regels. Gebruik één regel per productgroep of dienst met een eigen prijs en kostprijs. Ongebruikte regels blijven leeg. Groei, btw en bronnen staan bij Verkoop extra.		Er zijn twintig regels. Gebruik één regel per productgroep of dienst met een eigen prijs en kostprijs. Ongebruikte regels blijven leeg. Groei, btw en bronnen staan bij Verkoop extra.		Er zijn twintig regels. Gebruik één regel per productgroep of dienst met een eigen prijs en kostprijs. Ongebruikte regels blijven leeg. Groei, btw en bronnen staan bij Verkoop extra.		Er zijn twintig regels. Gebruik één regel per productgroep of dienst met een eigen prijs en kostprijs. Ongebruikte regels blijven leeg. Groei, btw en bronnen staan bij Verkoop extra.		Er zijn twintig regels. Gebruik één regel per productgroep of dienst met een eigen prijs en kostprijs. Ongebruikte regels blijven leeg. Groei, btw en bronnen staan bij Verkoop extra.































































































































































































































































































FirmFocus | Financiële wizard	&P / &N


Groei en btw aanpassen

#'Verkoop%20extra'!C3← Start

#'Start'!C3← Vorige

#'Bedrijf'!C3Volgende →

#'Seizoen'!C3

Seizoen





						3 van 9 · In welke maanden verkoopt u?		3 van 9 · In welke maanden verkoopt u?		3 van 9 · In welke maanden verkoopt u?		3 van 9 · In welke maanden verkoopt u?		3 van 9 · In welke maanden verkoopt u?		3 van 9 · In welke maanden verkoopt u?

						Uw onderneming						Scenario		Basis



						Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.

						Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.

						Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.		Geen seizoensverschil? Laat Gelijk per maand staan en ga door. Verkoopt u sommige maanden meer? Kies Eigen verdeling en verdeel 100% over de twaalf maanden. De maandnamen volgen uw startdatum.

						Uw keuze		Gelijk per maand

						Planmaand		Uw verdeling		Gebruikte verdeling		Omzet in jaar 1

						januari 2027		8.33%		8.33%		–

						februari 2027		8.33%		8.33%		–

						maart 2027		8.33%		8.33%		–

						april 2027		8.33%		8.33%		–

						mei 2027		8.33%		8.33%		–

						juni 2027		8.33%		8.33%		–

						juli 2027		8.33%		8.33%		–

						augustus 2027		8.33%		8.33%		–

						september 2027		8.33%		8.33%		–

						oktober 2027		8.33%		8.33%		–

						november 2027		8.33%		8.33%		–

						december 2027		8.33%		8.33%		–



						Totaal				100.00%



						De verdeling telt op tot 100%.





						Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.

						Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.

						Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.		Bij Gelijk per maand gebruikt Excel precies 1/12 per maand. Afgeronde percentages kunnen samen 99,96% lijken; intern is het totaal 100%. Bij Eigen verdeling zijn 0%-maanden toegestaan. Dezelfde verdeling geldt in alle drie planjaren.













































































































































































































































































































FirmFocus | Financiële wizard	&P / &N


← Start

#'Start'!C3← Vorige

#'Verkoop'!C3Volgende →

#'Uitgaven'!C3

Uitgaven





						4 van 9 · Wat kost uw bedrijf?		4 van 9 · Wat kost uw bedrijf?		4 van 9 · Wat kost uw bedrijf?		4 van 9 · Wat kost uw bedrijf?		4 van 9 · Wat kost uw bedrijf?		4 van 9 · Wat kost uw bedrijf?

						Uw onderneming						Scenario		Basis



						Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.

						Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.

						Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.		Vul uw maandkosten voor jaar 1 in, zonder aftrekbare btw. Laat jaar 2 en 3 leeg als het bedrag gelijk blijft. Verandert een bedrag? Vul dat jaar zelf in. Een ingevulde 0 betekent dat die kosten in dat jaar vervallen.



						Kostenpost		Per maand jaar 1		Jaar 2 alleen bij wijziging		Jaar 3 alleen bij wijziging		Uitleg

						Personeel inclusief werkgeverslasten								Inclusief werkgeverslasten

						Ondernemerssalaris waar relevant								Bij BV: neem uw salaris hier op

						Huisvesting								Alleen vaste kosten; directe inkoop staat bij Verkoop

						Energie								Alleen vaste kosten; directe inkoop staat bij Verkoop

						Marketing en verkoop								Alleen vaste kosten; directe inkoop staat bij Verkoop

						Vervoer en logistiek								Alleen vaste kosten; directe inkoop staat bij Verkoop

						ICT en software								Alleen vaste kosten; directe inkoop staat bij Verkoop

						Administratie en advies								Alleen vaste kosten; directe inkoop staat bij Verkoop

						Verzekeringen								Alleen vaste kosten; directe inkoop staat bij Verkoop

						Overige vaste bedrijfskosten								Wijzig de naam voor een eigen kostenpost





						Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.

						Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.

						Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.		Vul een vaste kostenpost maar één keer in. Materialen en directe inkoop per aanbod horen bij Verkoop. Eenmalige kosten, btw en start- of eindmaand kunt u bij Extra aanpassen.

























































































































































































































































































































FirmFocus | Financiële wizard	&P / &N


Extra instellingen

#'Extra'!C82← Start

#'Start'!C3← Vorige

#'Seizoen'!C3Volgende →

#'Aankopen'!C3

Aankopen





						5 van 9 · Welke spullen moet u aanschaffen?		5 van 9 · Welke spullen moet u aanschaffen?		5 van 9 · Welke spullen moet u aanschaffen?		5 van 9 · Welke spullen moet u aanschaffen?		5 van 9 · Welke spullen moet u aanschaffen?		5 van 9 · Welke spullen moet u aanschaffen?

						Uw onderneming						Scenario		Basis



						Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.

						Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.

						Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.		Geen aankopen gepland? Ga door naar Geld. Anders vult u per aankoop het bedrag zonder aftrekbare btw in. Een lege betaaldatum betekent de eerste planmaand. Een lege ingebruikdatum volgt de betaaldatum. Gebruiksduur vult u in jaren in.



						Aankoop		Bedrag zonder btw		Betaaldatum optioneel		In gebruik vanaf optioneel		Gebruiksduur in jaren		Wat moet u nog invullen?

														5.0		

														5.0		

														5.0		

														5.0		

														5.0		

														5.0		

														5.0		

														5.0		

														5.0		
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FirmFocus | Financiële wizard	&P / &N


Btw en restwaarde

#'Extra'!C99← Start

#'Start'!C3← Vorige

#'Uitgaven'!C3Volgende →

#'Geld'!C3

Geld





						6 van 9 · Hoe betaalt u het plan?		6 van 9 · Hoe betaalt u het plan?		6 van 9 · Hoe betaalt u het plan?		6 van 9 · Hoe betaalt u het plan?		6 van 9 · Hoe betaalt u het plan?		6 van 9 · Hoe betaalt u het plan?		6 van 9 · Hoe betaalt u het plan?		6 van 9 · Hoe betaalt u het plan?

						Uw onderneming						Scenario		Basis



						Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.

						Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.

						Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.		Kies Eigen geld, Nieuwe lening of Bestaande lening. Vul alleen de bronnen in die u gebruikt. Een lege ontvangstdatum betekent de eerste planmaand. Bij een bestaande lening vult u het nog uitstaande bedrag en de resterende aflosmaanden in.



						Bron		Soort geld		Bedrag		Ontvangstdatum optioneel		Rente per jaar		Aflosmaanden		Zekerheid		Wat ontbreekt?

								Eigen geld						0.0%		36		Nog niet zeker		

								Nieuwe lening						0.0%		36		Nog niet zeker		

								Bestaande lening						0.0%		36		Nog niet zeker		

								Nieuwe lening						0.0%		36		Nog niet zeker		

								Nieuwe lening						0.0%		36		Nog niet zeker		

								Nieuwe lening						0.0%		36		Nog niet zeker		

								Nieuwe lening						0.0%		36		Nog niet zeker		

								Nieuwe lening						0.0%		36		Nog niet zeker		





						Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.

						Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.

						Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.		Eigen geld: rente en aflosmaanden tellen niet mee. Lening: 36 aflosmaanden betekent 3 jaar. Nog niet zeker telt wel mee in uw prognose; Controle herinnert u eraan dat het geld nog moet worden bevestigd. Extra bevat eventueel uitstel van aflossing.





























































































































































































































































































































FirmFocus | Financiële wizard	&P / &N


Uitstel en meerekenen

#'Extra'!C114← Start

#'Start'!C3← Vorige

#'Aankopen'!C3Volgende →

#'Huishouden'!C3

Huishouden





						7 van 9 · Wat heeft u privé nodig?		7 van 9 · Wat heeft u privé nodig?		7 van 9 · Wat heeft u privé nodig?		7 van 9 · Wat heeft u privé nodig?		7 van 9 · Wat heeft u privé nodig?		7 van 9 · Wat heeft u privé nodig?

						Uw onderneming						Scenario		Basis



						Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.

						Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.

						Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.		Vul het netto maandbudget van uw huishouden in. Andere netto inkomsten verminderen wat u uit uw bedrijf nodig heeft. Jaar 2 en 3 volgen jaar 1 wanneer u die velden leeg laat.



						Kostenpost		Per maand jaar 1		Jaar 2 alleen bij wijziging		Jaar 3 alleen bij wijziging		Uitleg

						Wonen en vaste lasten								Netto privébedrag, geen bedrijfskosten

						Levensonderhoud								Netto privébedrag, geen bedrijfskosten

						Privéverzekeringen								Netto privébedrag, geen bedrijfskosten

						Pensioen en privébuffer								Netto privébedrag, geen bedrijfskosten

						Overige privéuitgaven								Netto privébedrag, geen bedrijfskosten

						Overige netto inkomsten huishouden								Netto inkomen buiten dit bedrijf

						Reservering eigen inkomstenbelasting								Uw eigen reservering voor inkomstenbelasting





						Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.

						Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.

						Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.		Bij een BV loopt uw salaris via Uitgaven. Dit huishoudbudget leidt dan niet automatisch tot een privéonttrekking. Bij Extra kunt u bijzondere uitkeringen en uw belastingreservering verwerken.
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Extra instellingen

#'Extra'!C128← Start

#'Start'!C3← Vorige

#'Geld'!C3Volgende →

#'Overzicht'!C3

Overzicht



						8 van 9 · Wat betekenen uw cijfers?

						Uw onderneming

						Scenario		Basis



						Uw plan in drie jaren

						Lees eerst omzet, winst en de laagste bankstand. Een winstgevend bedrijf kan toch geld tekortkomen. Test daarna Tegenvallend via Bedrijf en bekijk opnieuw hoeveel geld nodig is.		Lees eerst omzet, winst en de laagste bankstand. Een winstgevend bedrijf kan toch geld tekortkomen. Test daarna Tegenvallend via Bedrijf en bekijk opnieuw hoeveel geld nodig is.		Lees eerst omzet, winst en de laagste bankstand. Een winstgevend bedrijf kan toch geld tekortkomen. Test daarna Tegenvallend via Bedrijf en bekijk opnieuw hoeveel geld nodig is.		Lees eerst omzet, winst en de laagste bankstand. Een winstgevend bedrijf kan toch geld tekortkomen. Test daarna Tegenvallend via Bedrijf en bekijk opnieuw hoeveel geld nodig is.		Lees eerst omzet, winst en de laagste bankstand. Een winstgevend bedrijf kan toch geld tekortkomen. Test daarna Tegenvallend via Bedrijf en bekijk opnieuw hoeveel geld nodig is.		Lees eerst omzet, winst en de laagste bankstand. Een winstgevend bedrijf kan toch geld tekortkomen. Test daarna Tegenvallend via Bedrijf en bekijk opnieuw hoeveel geld nodig is.		Lees eerst omzet, winst en de laagste bankstand. Een winstgevend bedrijf kan toch geld tekortkomen. Test daarna Tegenvallend via Bedrijf en bekijk opnieuw hoeveel geld nodig is.		Lees eerst omzet, winst en de laagste bankstand. Een winstgevend bedrijf kan toch geld tekortkomen. Test daarna Tegenvallend via Bedrijf en bekijk opnieuw hoeveel geld nodig is.		Lees eerst omzet, winst en de laagste bankstand. Een winstgevend bedrijf kan toch geld tekortkomen. Test daarna Tegenvallend via Bedrijf en bekijk opnieuw hoeveel geld nodig is.		Lees eerst omzet, winst en de laagste bankstand. Een winstgevend bedrijf kan toch geld tekortkomen. Test daarna Tegenvallend via Bedrijf en bekijk opnieuw hoeveel geld nodig is.		Lees eerst omzet, winst en de laagste bankstand. Een winstgevend bedrijf kan toch geld tekortkomen. Test daarna Tegenvallend via Bedrijf en bekijk opnieuw hoeveel geld nodig is.		Lees eerst omzet, winst en de laagste bankstand. Een winstgevend bedrijf kan toch geld tekortkomen. Test daarna Tegenvallend via Bedrijf en bekijk opnieuw hoeveel geld nodig is.

								Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3

						Omzet		–		–		–				Invoer

						Brutomarge		n.a.		n.a.		n.a.				Begin bij Verkoop: vul ten minste één aanbod in.

						Bedrijfsresultaat		–		–		–

						Resultaat na belasting		–		–		–				Scenario aanpassen bij Bedrijf

						Break even omzet		n.a.		n.a.		n.a.

						Investeringen betaald inclusief btw		–		–		–				Een tekort vraagt aanvullende middelen of aanpassing van het plan.

						Eigen inbreng ontvangen		–		–		–

						Nieuwe leningen ontvangen		–		–		–				Bedragen bij Geld met Nog niet zeker zijn nog niet bevestigd.

						Rente en aflossing		–		–		–

						Privéonttrekkingen en dividend		–		–		–				Neem de jaaruitkomsten over in de financiële tabellen van uw Word-plan.

						Geld op de bank aan het einde		–		–		–

						Laagste bankstand in het jaar		–		–		–				Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.

						Extra geld nodig voor uw buffer		–		–		–				Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.

						Solvabiliteit einde planjaar		n.a.		n.a.		n.a.				Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.		Een positieve winst betekent niet automatisch genoeg geld op de bank. Bekijk ook Liquiditeit en de status van uw financiering.











































						Maand		Omzet		Bedrijfsresultaat		Eindsaldo kas

						2027-01		–		–		–

						2027-02		–		–		–

						2027-03		–		–		–

						2027-04		–		–		–

						2027-05		–		–		–

						2027-06		–		–		–

						2027-07		–		–		–

						2027-08		–		–		–

						2027-09		–		–		–

						2027-10		–		–		–

						2027-11		–		–		–

						2027-12		–		–		–

						2028-01		–		–		–

						2028-02		–		–		–

						2028-03		–		–		–

						2028-04		–		–		–

						2028-05		–		–		–

						2028-06		–		–		–

						2028-07		–		–		–

						2028-08		–		–		–

						2028-09		–		–		–

						2028-10		–		–		–

						2028-11		–		–		–

						2028-12		–		–		–

						2029-01		–		–		–

						2029-02		–		–		–

						2029-03		–		–		–

						2029-04		–		–		–

						2029-05		–		–		–

						2029-06		–		–		–

						2029-07		–		–		–

						2029-08		–		–		–

						2029-09		–		–		–

						2029-10		–		–		–

						2029-11		–		–		–

						2029-12		–		–		–
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Omzet en bedrijfsresultaat per maand

Omzet	2027-01	2027-02	2027-03	2027-04	2027-05	2027-06	2027-07	2027-08	2027-09	2027-10	2027-11	2027-12	2028-01	2028-02	2028-03	2028-04	2028-05	2028-06	2028-07	2028-08	2028-09	2028-10	2028-11	2028-12	2029-01	2029-02	2029-03	2029-04	2029-05	2029-06	2029-07	2029-08	2029-09	2029-10	2029-11	2029-12	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	Bedrijfsresultaat	2027-01	2027-02	2027-03	2027-04	2027-05	2027-06	2027-07	2027-08	2027-09	2027-10	2027-11	2027-12	2028-01	2028-02	2028-03	2028-04	2028-05	2028-06	2028-07	2028-08	2028-09	2028-10	2028-11	2028-12	2029-01	2029-02	2029-03	2029-04	2029-05	2029-06	2029-07	2029-08	2029-09	2029-10	2029-11	2029-12	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	





Kasstand per maand

Eindsaldo kas	2027-01	2027-02	2027-03	2027-04	2027-05	2027-06	2027-07	2027-08	2027-09	2027-10	2027-11	2027-12	2028-01	2028-02	2028-03	2028-04	2028-05	2028-06	2028-07	2028-08	2028-09	2028-10	2028-11	2028-12	2029-01	2029-02	2029-03	2029-04	2029-05	2029-06	2029-07	2029-08	2029-09	2029-10	2029-11	2029-12	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	0	





← Start

#'Start'!C3← Vorige

#'Huishouden'!C3Volgende →

#'Controle'!C3Scenario kiezen

#'Bedrijf'!D9

Controle



						9 van 9 · Wat moet u nog controleren?

						Uw onderneming

						Scenario		Basis

																1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12		13		14		15		16		17		18		19		20		21		22		23		24		25		26		27		28		29		30		31		32		33		34		35		36

						In euro tenzij anders vermeld		Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3				Jan-27		Feb-27		Mar-27		Apr-27		May-27		Jun-27		Jul-27		Aug-27		Sep-27		Oct-27		Nov-27		Dec-27		Jan-28		Feb-28		Mar-28		Apr-28		May-28		Jun-28		Jul-28		Aug-28		Sep-28		Oct-28		Nov-28		Dec-28		Jan-29		Feb-29		Mar-29		Apr-29		May-29		Jun-29		Jul-29		Aug-29		Sep-29		Oct-29		Nov-29		Dec-29

						Werk meldingen af. Ga terug naar het betreffende formulier. Neem daarna de uitkomsten en uw toelichting over in Word.		Onderzoek rode signalen en niet-nul aansluitingen. Geen afzet ingevoerd? Ga terug naar stap 2. Sluit af met de onderbouwing in Word.		Onderzoek rode signalen en niet-nul aansluitingen. Geen afzet ingevoerd? Ga terug naar stap 2. Sluit af met de onderbouwing in Word.		Onderzoek rode signalen en niet-nul aansluitingen. Geen afzet ingevoerd? Ga terug naar stap 2. Sluit af met de onderbouwing in Word.		Onderzoek rode signalen en niet-nul aansluitingen. Geen afzet ingevoerd? Ga terug naar stap 2. Sluit af met de onderbouwing in Word.		Onderzoek rode signalen en niet-nul aansluitingen. Geen afzet ingevoerd? Ga terug naar stap 2. Sluit af met de onderbouwing in Word.		Onderzoek rode signalen en niet-nul aansluitingen. Geen afzet ingevoerd? Ga terug naar stap 2. Sluit af met de onderbouwing in Word.		Onderzoek rode signalen en niet-nul aansluitingen. Geen afzet ingevoerd? Ga terug naar stap 2. Sluit af met de onderbouwing in Word.		Onderzoek rode signalen en niet-nul aansluitingen. Geen afzet ingevoerd? Ga terug naar stap 2. Sluit af met de onderbouwing in Word.		Onderzoek rode signalen en niet-nul aansluitingen. Geen afzet ingevoerd? Ga terug naar stap 2. Sluit af met de onderbouwing in Word.		Onderzoek rode signalen en niet-nul aansluitingen. Geen afzet ingevoerd? Ga terug naar stap 2. Sluit af met de onderbouwing in Word.

						Aansluitingen verschillen moeten 0 zijn

						Balansverschil		0.00		0.00		0.00				0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

						Kasstand tegenover beginsaldo plus kasstroom		0.00		0.00		0.00				0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

						Leningsaldo tegenover financiering en aflossing		0.00		0.00		0.00				0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

						Vaste activa tegenover cumulatieve investeringen		0.00		0.00		0.00				0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

						Debiteuren tegenover facturen en ontvangsten		0.00		0.00		0.00				0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

						Crediteuren tegenover inkoop en betalingen		0.00		0.00		0.00				0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

						Btw tegenover facturen en afrekening		0.00		0.00		0.00				0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

						Eigen vermogen tegenover resultaat en inbreng		0.00		0.00		0.00				0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00



						Beginbalans en invoer

						Beginbalansverschil		0.00

						Afwijking seizoensverdeling van 100%		–

						Verkoopregels die nog invoer missen		–

						Investeringen met ongeldige invoer		–

						Financieringsregels met ongeldige invoer		–

						Er is nog geen verkoop begroot		1

						Beoogde financiering die meetelt		–

						Resultaatbelasting zonder geplande betaling		–





						Liquiditeitsrisico

						Extra middelen nodig voor kasbuffer		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–





						Een verschil groter dan € 0,01 moet u onderzoeken. Vul ontbrekende velden op het betreffende formulier aan. Controleer ook of aantallen, prijzen en de beschikbare financiering haalbaar zijn.		Een verschil groter dan € 0,01 moet u onderzoeken. Vul ontbrekende velden op het betreffende formulier aan. Controleer ook of aantallen, prijzen en de beschikbare financiering haalbaar zijn.		Een verschil groter dan € 0,01 moet u onderzoeken. Vul ontbrekende velden op het betreffende formulier aan. Controleer ook of aantallen, prijzen en de beschikbare financiering haalbaar zijn.		Een verschil groter dan € 0,01 moet u onderzoeken. Vul ontbrekende velden op het betreffende formulier aan. Controleer ook of aantallen, prijzen en de beschikbare financiering haalbaar zijn.

						Een verschil groter dan € 0,01 moet u onderzoeken. Vul ontbrekende velden op het betreffende formulier aan. Controleer ook of aantallen, prijzen en de beschikbare financiering haalbaar zijn.		Een verschil groter dan € 0,01 moet u onderzoeken. Vul ontbrekende velden op het betreffende formulier aan. Controleer ook of aantallen, prijzen en de beschikbare financiering haalbaar zijn.		Een verschil groter dan € 0,01 moet u onderzoeken. Vul ontbrekende velden op het betreffende formulier aan. Controleer ook of aantallen, prijzen en de beschikbare financiering haalbaar zijn.		Een verschil groter dan € 0,01 moet u onderzoeken. Vul ontbrekende velden op het betreffende formulier aan. Controleer ook of aantallen, prijzen en de beschikbare financiering haalbaar zijn.

						Een verschil groter dan € 0,01 moet u onderzoeken. Vul ontbrekende velden op het betreffende formulier aan. Controleer ook of aantallen, prijzen en de beschikbare financiering haalbaar zijn.		Een verschil groter dan € 0,01 moet u onderzoeken. Vul ontbrekende velden op het betreffende formulier aan. Controleer ook of aantallen, prijzen en de beschikbare financiering haalbaar zijn.		Een verschil groter dan € 0,01 moet u onderzoeken. Vul ontbrekende velden op het betreffende formulier aan. Controleer ook of aantallen, prijzen en de beschikbare financiering haalbaar zijn.		Een verschil groter dan € 0,01 moet u onderzoeken. Vul ontbrekende velden op het betreffende formulier aan. Controleer ook of aantallen, prijzen en de beschikbare financiering haalbaar zijn.





						Nog aan te vullen invoer		0		0 = geen ontbrekende invoer



						Bij BV: vul uw belastingraming bij Extra in. Bij rechtsvorm Anders: kies belasting en privé zelf bij Extra. Controleer namen en bedragen bij Aankopen en Geld.
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← Start

#'Start'!C3← Vorige

#'Overzicht'!C3Afronden →

#'Start'!C3Jaaruitkomsten

#'Overzicht'!C2

Extra





						Extra instellingen		Extra instellingen		Extra instellingen		Extra instellingen		Extra instellingen		Extra instellingen		Extra instellingen

						Uw onderneming						Scenario		Basis



						Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.		Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.		Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.		Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.		Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.		Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.		Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.

						Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.		Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.		Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.		Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.		Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.		Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.		Deze onderdelen zijn optioneel, behalve de beginbalans voor een bestaand bedrijf en de belastingraming waar van toepassing. Gebruik de sectieknoppen om direct naar uw onderwerp te gaan. Vul alleen de gele cellen in.

						Instellingen voor belasting, voorraad en variabele kosten		Instellingen voor belasting, voorraad en variabele kosten		Instellingen voor belasting, voorraad en variabele kosten		Instellingen voor belasting, voorraad en variabele kosten		Instellingen voor belasting, voorraad en variabele kosten		Instellingen voor belasting, voorraad en variabele kosten		Instellingen voor belasting, voorraad en variabele kosten



						Belasting via het bedrijf		Volg rechtsvorm				Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.

						Privétekort uit de bedrijfskas		Volg rechtsvorm				Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.

						Voorraad: aantal dagen directe kosten		–				Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.

						Andere variabele kosten als % van omzet		0.0%				Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.

						Btw op andere variabele kosten		21.0%				Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.

						Aftrekbaar deel van die btw		100.0%				Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.		Volg rechtsvorm: bij BV wordt resultaatbelasting in het bedrijf berekend en automatische privéonttrekking uitgezet. Bij eenmanszaak / vof gebeurt het omgekeerde. Bij Anders kiest u zelf Ja of Nee. Voorraad 0 past bij een bedrijf zonder voorraad.







						Belastingraming en branchevergelijking		Belastingraming en branchevergelijking		Belastingraming en branchevergelijking		Belastingraming en branchevergelijking		Belastingraming en branchevergelijking		Belastingraming en branchevergelijking		Belastingraming en branchevergelijking

						Per planjaar		Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3

						Effectieve resultaatbelasting		0.0%		0.0%		0.0%

						Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.		Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.		Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.		Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.		Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.		Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.		Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.

						Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.		Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.		Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.		Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.		Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.		Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.		Vul uw eigen effectieve belastingraming in. Dit model berekent geen belastingschijven of aftrekposten. De daadwerkelijke belastingbetalingen staan onderaan bij de maandinvoer.



						Branchebrutomarge (optioneel)





						Beginbalans · alleen voor een bestaand bedrijf		Beginbalans · alleen voor een bestaand bedrijf		Beginbalans · alleen voor een bestaand bedrijf		Beginbalans · alleen voor een bestaand bedrijf		Beginbalans · alleen voor een bestaand bedrijf		Beginbalans · alleen voor een bestaand bedrijf		Beginbalans · alleen voor een bestaand bedrijf



						Bank en kas bij begin		–				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.

						Voorraad bij begin tegen kostprijs		–				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.

						Boekwaarde bestaande vaste activa		–				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.

						Restwaarde bestaande activa		–				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.

						Resterende afschrijvingsmaanden		60				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.

						Eigen vermogen bij begin		–				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.

						Btw saldo begin positief te betalen		–				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.

						Resultaatbelasting begin te betalen		–				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.

						Begindebiteuren ontvangen in maand 1		–				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.

						Begindebiteuren ontvangen in maand 2		–				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.

						Begindebiteuren ontvangen in maand 3		–				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.

						Begincrediteuren betalen in maand 1		–				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.

						Begincrediteuren betalen in maand 2		–				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.

						Begincrediteuren betalen in maand 3		–				Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.		Een starter laat bedragen op 0. Neem bij een bestaand bedrijf de cijfers over uit uw laatste balans. Openstaande klant- en leveranciersbedragen zijn inclusief btw. Bestaande leningen vult u bij Geld in.









						Scenario’s · verandering ten opzichte van Basis		Scenario’s · verandering ten opzichte van Basis		Scenario’s · verandering ten opzichte van Basis		Scenario’s · verandering ten opzichte van Basis		Scenario’s · verandering ten opzichte van Basis		Scenario’s · verandering ten opzichte van Basis		Scenario’s · verandering ten opzichte van Basis

						Scenario		Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3



						Meer of minder verkopen										Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Basis		0.0%		0.0%		0.0%				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Tegenvallend		-20.0%		-15.0%		-10.0%				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Gunstig		15.0%		15.0%		15.0%				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

																Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

																Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Verkoopprijs										Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Basis		0.0%		0.0%		0.0%				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Tegenvallend		-5.0%		-5.0%		-5.0%				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Gunstig		2.0%		2.0%		2.0%				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

																Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

																Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Directe inkoopkosten										Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Basis		0.0%		0.0%		0.0%				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Tegenvallend		10.0%		10.0%		10.0%				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Gunstig		-2.0%		-2.0%		-2.0%				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

																Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

																Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Vaste kosten										Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Basis		0.0%		0.0%		0.0%				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Tegenvallend		0.0%		0.0%		0.0%				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Gunstig		5.0%		5.0%		5.0%				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

																Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

																Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Klant betaalt later: extra dagen										Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Basis		0		0		0				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Tegenvallend		15		15		15				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.

						Gunstig		0		0		0				Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.		Voorbeeld: −20% verkoop betekent 20% minder aantallen of omzetvolume. +10% directe kosten betekent duurdere inkoop. Uw gekozen scenario staat bij Bedrijf.







						Uitgaven · btw, looptijd en bron		Uitgaven · btw, looptijd en bron		Uitgaven · btw, looptijd en bron		Uitgaven · btw, looptijd en bron		Uitgaven · btw, looptijd en bron		Uitgaven · btw, looptijd en bron		Uitgaven · btw, looptijd en bron



						Kostenpost		Btw		Aftrekbaar		Startmaand		Eindmaand		Categorie		Bron / offerte

						Personeel inclusief werkgeverslasten		0.0%		100.0%		1		36		Personeel

						Ondernemerssalaris waar relevant		0.0%		100.0%		1		36		Personeel

						Huisvesting		21.0%		100.0%		1		36		Overig

						Energie		21.0%		100.0%		1		36		Overig

						Marketing en verkoop		21.0%		100.0%		1		36		Overig

						Vervoer en logistiek		21.0%		100.0%		1		36		Overig

						ICT en software		21.0%		100.0%		1		36		Overig

						Administratie en advies		21.0%		100.0%		1		36		Overig

						Verzekeringen		0.0%		100.0%		1		36		Overig

						Overige vaste bedrijfskosten		21.0%		100.0%		1		36		Overig



						Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.		Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.		Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.		Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.		Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.		Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.		Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.

						Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.		Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.		Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.		Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.		Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.		Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.		Maand 1 is de eerste planmaand. Eenmalige kosten? Zet start en eind op dezelfde maand. Wijzig de categorie alleen als de kosten bij personeel of juist overige bedrijfskosten horen.



						Aankopen · btw, restwaarde en bron		Aankopen · btw, restwaarde en bron		Aankopen · btw, restwaarde en bron		Aankopen · btw, restwaarde en bron		Aankopen · btw, restwaarde en bron		Aankopen · btw, restwaarde en bron		Aankopen · btw, restwaarde en bron

						Aankoop		Btw		Aftrekbaar		Restwaarde		Bron / offerte

								21.0%		100.0%		–

								21.0%		100.0%		–

								21.0%		100.0%		–

								21.0%		100.0%		–

								21.0%		100.0%		–

								21.0%		100.0%		–

								21.0%		100.0%		–

								21.0%		100.0%		–

								21.0%		100.0%		–

								21.0%		100.0%		–







						Geld · uitstel, meerekenen en bron		Geld · uitstel, meerekenen en bron		Geld · uitstel, meerekenen en bron		Geld · uitstel, meerekenen en bron		Geld · uitstel, meerekenen en bron		Geld · uitstel, meerekenen en bron		Geld · uitstel, meerekenen en bron



						Bron		Uitstel aflossing in maanden		Meerekenen?		Bron / afspraak

								0		Ja

								0		Ja

								0		Ja

								0		Ja

								0		Ja

								0		Ja

								0		Ja

								0		Ja







						Maandinvoer · bijzondere opbrengsten, belasting en uitkeringen		Maandinvoer · bijzondere opbrengsten, belasting en uitkeringen		Maandinvoer · bijzondere opbrengsten, belasting en uitkeringen		Maandinvoer · bijzondere opbrengsten, belasting en uitkeringen		Maandinvoer · bijzondere opbrengsten, belasting en uitkeringen		Maandinvoer · bijzondere opbrengsten, belasting en uitkeringen		Maandinvoer · bijzondere opbrengsten, belasting en uitkeringen



						Planmaand		Overige opbrengsten zonder btw		Betaalde resultaatbelasting		Extra privé / dividend

						jan 2027

						feb 2027

						mrt 2027

						apr 2027

						mei 2027

						jun 2027

						jul 2027

						aug 2027

						sep 2027

						okt 2027

						nov 2027

						dec 2027

						jan 2028

						feb 2028

						mrt 2028

						apr 2028

						mei 2028

						jun 2028

						jul 2028

						aug 2028

						sep 2028

						okt 2028

						nov 2028

						dec 2028

						jan 2029

						feb 2029

						mrt 2029

						apr 2029

						mei 2029

						jun 2029

						jul 2029

						aug 2029

						sep 2029

						okt 2029

						nov 2029

						dec 2029
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Verkoop extra





						Verkoop · groei, btw en onderbouwing		Verkoop · groei, btw en onderbouwing		Verkoop · groei, btw en onderbouwing		Verkoop · groei, btw en onderbouwing		Verkoop · groei, btw en onderbouwing		Verkoop · groei, btw en onderbouwing		Verkoop · groei, btw en onderbouwing		Verkoop · groei, btw en onderbouwing		Verkoop · groei, btw en onderbouwing		Verkoop · groei, btw en onderbouwing

						Uw onderneming						Scenario		Basis



						Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.

						Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.

						Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.		Deze instellingen zijn optioneel. Zonder wijzigingen blijven de aantallen, prijzen en directe kosten in jaar 2 en 3 gelijk. Controleer de btw voor uw aanbod. Groei vult u als percentage in: bijvoorbeeld 10%.



						Product / dienst		Volume groei jaar 2		Volume groei jaar 3		Prijs groei jaar 2		Prijs groei jaar 3		Kosten groei jaar 2		Kosten groei jaar 3		Btw verkoop		Btw inkoop		Aftrekbaar		Bron / offerte

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%

								0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		21.0%		21.0%		100.0%















































































































































































































































































































FirmFocus | Financiële wizard	&P / &N


← Start

#'Start'!C3

Resultaat



						Resultaat

						Uw onderneming

						Scenario		Basis

																1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12		13		14		15		16		17		18		19		20		21		22		23		24		25		26		27		28		29		30		31		32		33		34		35		36

						In euro tenzij anders vermeld		Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3				Jan-27		Feb-27		Mar-27		Apr-27		May-27		Jun-27		Jul-27		Aug-27		Sep-27		Oct-27		Nov-27		Dec-27		Jan-28		Feb-28		Mar-28		Apr-28		May-28		Jun-28		Jul-28		Aug-28		Sep-28		Oct-28		Nov-28		Dec-28		Jan-29		Feb-29		Mar-29		Apr-29		May-29		Jun-29		Jul-29		Aug-29		Sep-29		Oct-29		Nov-29		Dec-29



						Winst en verlies exclusief aftrekbare btw

						Omzet		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Directe kosten		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Brutowinst		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Brutomarge		n.a.		n.a.		n.a.				n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.



						Personeel en ondernemerssalaris		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Overige vaste bedrijfskosten		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Overige variabele kosten		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Overige opbrengsten		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Resultaat vóór afschrijving en rente		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Afschrijvingen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bedrijfsresultaat		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Rentelasten		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Resultaat vóór belasting		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Raming resultaatbelasting onderneming		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Resultaat na belasting		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–



						Dekkingsbijdrage na alle variabele kosten		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Dekkingsbijdrage als deel omzet		n.a.		n.a.		n.a.				n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.

						Vaste kosten inclusief afschrijving		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Break even omzet		n.a.		n.a.		n.a.				n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.



						Rente en aflossing samen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Kasdekking rente en aflossing		n.a.		n.a.		n.a.				n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.





						Break even dekt bedrijfskosten en afschrijving. Rente, belasting, investeringen en privé vragen een aanvullende kasstroomtoets.

						Kasdekking is operationele kasstroom na belasting en btw, gedeeld door rente plus aflossing. Investeringen zijn hierin niet afgetrokken.

						Belasting is een effectieve raming per planjaar; tegenvallende maanden kunnen de eerdere reservering binnen dat planjaar verlagen.



						Vergelijking met branche

						Ingevoerde branchebrutomarge		n.a.		n.a.		n.a.

						Verschil in procentpunten		n.a.		n.a.		n.a.











































































































































































FirmFocus | Financiële wizard	&P / &N


← Start

#'Start'!C3

Liquiditeit



						Liquiditeit

						Uw onderneming

						Scenario		Basis

																1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12		13		14		15		16		17		18		19		20		21		22		23		24		25		26		27		28		29		30		31		32		33		34		35		36

						In euro tenzij anders vermeld		Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3				Jan-27		Feb-27		Mar-27		Apr-27		May-27		Jun-27		Jul-27		Aug-27		Sep-27		Oct-27		Nov-27		Dec-27		Jan-28		Feb-28		Mar-28		Apr-28		May-28		Jun-28		Jul-28		Aug-28		Sep-28		Oct-28		Nov-28		Dec-28		Jan-29		Feb-29		Mar-29		Apr-29		May-29		Jun-29		Jul-29		Aug-29		Sep-29		Oct-29		Nov-29		Dec-29



						Ontvangsten en beginsaldo

						Beginsaldo bank en kas		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Ontvangsten facturen deze maand		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Ontvangsten facturen 1 maand eerder		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Ontvangsten facturen 2 maanden eerder		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Ontvangsten facturen 3 maanden eerder		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Ontvangsten begindebiteuren		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Totale klantontvangsten		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Eigen inbreng ontvangen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Leningen ontvangen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Overige opbrengsten ontvangen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Btw terugontvangen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Totale ontvangsten		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–



						Directe inkoop tegen economische kostprijs		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Voorraad einde maand		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aftrekbare btw op directe inkoop		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Inkoopfacturen inclusief btw		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Betaling inkoop deze maand		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Betaling inkoop 1 maand eerder		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Betaling inkoop 2 maanden eerder		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Betaling inkoop 3 maanden eerder		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Betaling begincrediteuren		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Totale betalingen directe leveranciers		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bedrijfskosten betaald inclusief btw		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Investeringen betaald inclusief btw		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Rente betaald		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aflossingen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Betaalde resultaatbelasting netto		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Btw afgedragen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Privéonttrekkingen en dividend		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Totale betalingen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Netto kasstroom		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Eindsaldo bank en kas		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Minimale gewenste kasbuffer		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Extra middelen nodig voor kasbuffer		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–



						Operationele kasstroom na belasting en btw		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–



						Debiteuren einde maand inclusief btw		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Crediteuren einde maand inclusief btw		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–



						Beginsaldo btw te betalen of te ontvangen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Btw op verkoop		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Aftrekbare btw inkopen kosten investeringen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Btw betaling netto		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Eindsaldo btw te betalen of te ontvangen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–



						Beginsaldo resultaatbelasting		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Geraamde resultaatbelasting		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Eindsaldo resultaatbelasting		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–







						Negatieve bankstand blijft zichtbaar als ongefinancierd tekort. Het model neemt geen automatische extra lening op.

						Resultaatbelasting: voer werkelijke voorlopige betalingen in per maand. Een teruggaaf is een negatief bedrag.

						Facturen worden benaderd als gelijkmatig binnen de maand; kosten worden direct betaald behalve directe inkoop.
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Balans



						Balans

						Uw onderneming

						Scenario		Basis

																1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12		13		14		15		16		17		18		19		20		21		22		23		24		25		26		27		28		29		30		31		32		33		34		35		36

						In euro tenzij anders vermeld		Jaar 1		Jaar 2		Jaar 3				Jan-27		Feb-27		Mar-27		Apr-27		May-27		Jun-27		Jul-27		Aug-27		Sep-27		Oct-27		Nov-27		Dec-27		Jan-28		Feb-28		Mar-28		Apr-28		May-28		Jun-28		Jul-28		Aug-28		Sep-28		Oct-28		Nov-28		Dec-28		Jan-29		Feb-29		Mar-29		Apr-29		May-29		Jun-29		Jul-29		Aug-29		Sep-29		Oct-29		Nov-29		Dec-29



						Activa einde periode

						Vaste activa na afschrijving		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Voorraad		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Debiteuren inclusief btw		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Vooruitbetaalde investeringen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Btw en belastingvorderingen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Bank en kas		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Totaal activa		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–



						Eigen vermogen begin periode		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Resultaat na belasting		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Eigen inbreng in periode		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Eigen vermogen einde periode		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–



						Leningen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Crediteuren inclusief btw		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Btw te betalen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Resultaatbelasting te betalen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Nog te betalen investeringen		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Totaal schulden		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Totaal vermogen en schulden		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–

						Verschil activa en vermogen		0.00		0.00		0.00				0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00



						Solvabiliteit		n.a.		n.a.		n.a.				n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.		n.a.

						Werkkapitaal voorraad plus debiteuren min crediteuren		–		–		–				–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–		–





						De bankstand kan negatief zijn bij een financieringstekort. Dat is geen bevestigde kredietfaciliteit.

						Balansbedragen zijn eindstanden; jaarcijfers zijn de laatste maand van ieder planjaar, geen som van de maanden.
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